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6_A2_A6_E6_83_B3_E5_c35_45508.htm 一年一度的大学生毕业

潮又来了。“黑色七月”，曾是高考的形象称谓，而现在，

七月对大学毕业生而言也成了“黑色七月”。 今年，国家有

关方面对大学生就业有了一个新的说法：“普通劳动者”。

但待业的 选择自己所爱的职业 在做保险经纪人之前，万里是

一名土木工程师，2001年毕业于武汉水利水电大学，毕业后

他到北京一家建筑国企工作，工作与他的专业对口，从事工

程建筑，从基层的技术员做起，一年后万里成为主管。国企

提供的稳定轻松的环境却让万里觉得斗志在一点点磨灭，他

从国企跳槽到一家房地产公司，做土建工程师，年收入6万左

右。 但是在2005年4月，万里作出了一个“改变他一生”的选

择。 “我加盟到了明亚保险经纪公司，这可能是改变我一生

的选择。”万里说，“我做了三年的土木工程师，是一个典

型的技术工程师。但我发现自己其实更适合做销售类型的工

作，更适合与人打交道而不是数字。我想如果要愉快地工作

和生活就是要选择自己所爱的职业。” 经过慎重的思考，万

里选择了做保险经纪人。“这是换行，完全打破了自己原专

业跳到了另一行业。这也是另一种生活的选择，也是一种冒

险，我既要享受这种冒险，同时也要承担相应的风险。”万

里说，每一天都是新的，面对新的挑战和刺激，这是他在年

轻的时候想要的生活，但是每一步并不是一帆风顺的。 “我

在自己的笔记本上写下了一句话，这也是狄更斯《双城记》

开头的一句话：我们所处的时代就是这样的时代是最好的时



代也是最坏的时代我们很快就要上天堂了我们也要下地狱了

。”万里说。 “进入这个完全陌生的行业，碰到了很多挫折

，我甚至怀疑自己到底适合不适合这个行业。”万里说。 第

一次通关（把公司领导作为客户做销售演习）的时候，万里

紧张得连话都说不连贯，东一句西一句没有条理，万里通了

九次关都没过，领导一次次让他重新来过，他一次次对着公

司墙壁演习，练习得思想都麻木了。最后一次他进去时连自

己的名字都说不清楚了，精神都要崩溃了。 “第一次见客户

说话浑身发抖，写字笔都拿不住。当时公司刚刚起步，薪酬

制度也不是现在的样子，没有快速晋升，开始的两个月，没

有客户，没有业绩，总的来说什么都没有。每天我都怀疑自

己，每天都问自己一句话：是不是该放弃了？”万里说。 为

梦想冒险 “有痛苦的经历，但是我又是幸运的。”万里说。 

做保险经纪人的第一个月，他遇到了第一个幸运。已到月底

了，第二天便是最后交单截止日，但是万里一份保单也没有

签出去，眼看着第一个月就是零业绩了，他的一个好朋友打

电话来买５０００元的保险“帮他完成任务”。 在入公司的

第四个月，万里签下了他的第一张大单，是两个人的重大疾

病保险，每个人保额３０万，附加了医疗费的报销和补贴，

保费合计大概２５０００／年。 第一次与这个客户见面是个

巧合，万里和朋友去游泳，朋友介绍了一位想买保险的客户

给他。客户是个很认可保险的人，对保障需求有明确的要求

，就是想要重大疾病保障，在见万里之前已经见了好几个代

理人了，但始终定不下来。万里通过他们公司研发的一套保

险专家咨询系统给他做了一次专业的分析和筛选，最后拿出

了一套适合这个客户个人特点的保障方案。但这个在一家跨



国公司担任销售经理的客户对自己和家人的保障计划很认真

，也很挑剔，在最后的抉择之前，为了更“保险”还设计了

一个不经意的“对决”。 万里与客户约好周六签单，周四时

客户打来电话说，某某代理人田小姐给他又送了份计划，他

听了觉得很不错，让万里和她讨论讨论。然后客户按了免提

，把电话交给了那位田小姐，让万里与田小姐直接“对决”

，客户在旁边听着。 “那时我刚接触保险四个月，而我面对

的是一个有两年保险经验的业务员。就这样真刀真枪的面对

面较量，想想当时挺残酷的。”万里说。 “因为我们是经纪

公司，可以代理很多家保险公司的险种，我对这些险种都很

了解，再加上我不是拍脑袋随便说，我还有一套高科技的武

器呢。而对方代理的只有一家公司的产品，所以她仅仅是推

销本公司的产品，而我是根据客户自身条件选择最适合他的

险种，想想这些，我还是有自信的。我们就双方的险种讨论

了大概１０分钟，我感觉到了对方开始紧张了。然后客户解

围说，要不这样吧，周六你们晚上六点来我家，面对面聊聊

。” 周六那天万里准备面对挑战，但让万里意外的是，对手

居然没有出现，后来的事情非常顺利，签单，体检，调查，

客户非常主动地配合。 走出客户家门，一种强烈的成就感和

喜悦让万里忍不住大笑起来。“这种久违了的成就感让我至

今难忘，这是我在过去四年的职业生涯中所没有遇到过的。

”万里说。 在加入明亚第六个月的时候，万里成为了明亚名

人堂的第一位会员，第８个月的时候，成为了四个首批拿到

公司期权的销售人员之一。 100Test 下载频道开通，各类考试

题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


