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5_92_8C_E7_86_8A_E6_c35_45552.htm 所谓的“股东背景”保

险经纪公司，是指企业（集团）出资控股或参股组建保险经

纪公司，并且为包括股东在内的被保险人服务的保险中介机

构。其与股东利益的密切性从而带来的行业竞争，往往被同

行所诟病。然而这种类型的保险经纪公司对于保险业以及企

业的风险管理都有着内在的优越性。 一、“股东背景”保险

经纪公司对于保险市场的促进作用。 我国保险经纪业相对于

高速增长的保险业发展非常缓慢，据统计，中国保险市场保

费收入每年以30%-50%的速度增长，但是通过保险经纪实现

的保费收入只占总保费收入的2.05% ，而欧美国家该比例达

到70%-80%。这与保险经纪公司当前的尴尬利益定位有关。

根据《保险法》第一百二十三条规定：保险经纪人是给予投

保人的利益为投保人与保险人订立保险合同提供中介服务，

并依法收取佣金的单位。就职于保险经纪公司保险经纪人代

表客户利益，向客户负责。但在我国保险经纪公司却很多由

大型的保险公司成立，与保险代理机构一样，不但为保险公

司拓展业务，同时还要受保险公司对经纪业务和收费标准的

绝对“话语权”掌控，处于“两头不讨好”的窘境。这便是

保险经纪公司在夹缝中迟缓发展的重要原因之一。 而“股东

背景”保险经纪公司则可名正言顺地基于被保险人的立场，

独立于保险公司经营，，更好地为被保险人选择合适的保险

方案，不但达到企业风险管理和满足企业保险需求的目的，

并且也促进了保险市场的发展。1、扩张保险业务。保险经纪



人为了被保险人的全面保障和自身的生存，必然树立良好的

信誉，多方面，深层次挖掘可保资源，使企业保险资源更好

地流向保险市场，客观上为保险公司起到了扩张业务规模。2

、提高保险公司的核心竞争力。股东保险经纪业务，在目前

处于 “买方市场”以及保险公司主体多元化的环境下，无疑

是一块肥肉。各保险公司必然以产品质量以及信誉、售后服

务互相竞争，使经纪人的可选择余地更大。这无疑在客观上

促使保险公司要不断提升核心竞争力。 二、“股东背景”保

险经纪公司对于母公司的风险管理优势 1、股东背景经纪公

司可以对股东各方面的风险进行评估及合理安排。凭借经纪

人的专业技术，可以对企业存在的风险进行检测评估，保险

技术建议，确定自留份额，以及灾后勘查等方面提供服务，

尤其是在工程、建筑、机械、石油化工、电力等行业。经纪

人甚至可以为股东指定保险计划甚至制定包括管理财务风险

，发展战略风险等在内的综合风险管理计划。另外股东允许

自己成立的经纪公司对企业内部进行全面了解，这也是目前

外聘人员以及咨询人员在信息披露上所无法企及的。 2、股

东背景的保险经纪人强化了保护保险人的利益后，会更基于

母公司的利益选择适合其的保险产品，并且由于熟悉母公司

的风险性质，更具有较强的议价能力。保险经纪公司采用基

本费率法、限额返还法、追溯保费法与保险公司商讨保单构

成和保费价格，想方设法降低或变通保险费率，为母公司在

保证保险合同质量的同时得到最大程度上的价格优惠。 三、

“股东背景”保险经纪公司对于ART的创新作用 通过以上的

“股东背景”保险经纪公司所具的风险管理优势分析，我们

似乎看到了自保公司的“雏形”。因为从风险规划、风险转



移、财务优惠回流上两者都有相似之处。但不同的是自保公

司需要设立准备金，以风险自留为目的，分保转出仅为扩大

承保能力。而经纪人虽然可以定损，确定分出业务的大小，

但主要功能体现在议价能力上，以风险转移为主。 但在我国

目前的国情下要成立自保公司，首先核心力量人才方面尤其

缺乏，而“股东背景”经纪公司可以培养既懂股东行业专业

知识，又懂保险技术的人才，为我国今后ART非传统分保方

式的渠道拓展以及产品创新打下了基础。 总之，“股东背景

”保险经纪公司作为买方力量的崛起，在端正了保险经纪业

利益定位的基础上，既促进我国保险市场的发展，并且又达

到了母公司优化风险管理活动的目的，可谓鱼和熊掌之得兼

。目前，诸如此类公司如长安保险经纪公司，华信保险经纪

公司等发展态势良好，足已初见端倪。相信随着这类边缘化

的公司的出现，有助于保险市场的主体多元化，从而使我国

的保险业向着更加健康、成熟的方向发展。 100Test 下载频道
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