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https://www.100test.com/kao_ti2020/45/2021_2022__E6_96_B0_E5

_A2_9E_E4_BF_9D_E9_c35_45685.htm 保险代理机构三季度亏

损3169万元，增亏幅度76% 保险代理业务在第三季度进入了

一个平稳增长的阶段。根据《第一财经日报》获取的保监会

尚未公布的《2006年第三季度保险中介市场发展报告》（下

称《报告》），7、8、9月银保业务的增速与上半年相比有所

减缓，但整体的业务开展情况比较平稳。 《报告》显示，保

险代理机构在第三季度亏损3169万元，增亏幅度达到76%。对

此，业内人士指出，亏损的产生主要来自于新增的代理机构

，“一个是前期的投入比较大，另一方面业务还没开展起来

。”他解释说，虽然代理业务开展情况不错，但老公司的盈

利增长都被新设立公司的前期费用冲掉了，所以整体呈现出

亏损的态势。 《报告》中的相关数据显示，今年前三季度，

全国保险兼业代理机构实现代理手续费收入52.4亿元,增幅

为24.39%,其中,银保渠道实现手续费收入为25.96亿元，几乎占

总体收入的一半。 上述业内人士表示，其实保险公司通过代

理兼业渠道进行险种销售的愿望还是很强烈，在开展业务的

时候会积极与一些专业的代理渠道接触。而记者从多家商业

银行也了解到，银行也把银保业务作为中间业务的重要组成

部分。 双方合作的意愿和成果在《报告》中也有所呈现。截

至上月末，平安人寿、太平人寿、中英人寿以及瑞泰人寿通

过保险专业中介机构所实现的保费收入均出现大幅的增长，

其中，太平人寿通过保险中介机构实现保费收入2.05亿元,同

比增长841%,瑞泰人寿通过中介机构实现的保费收入同比增长



也达到600%之巨。来源：www.examda.com 但银保业务的深入

开展仍旧依赖于双方的共同努力。上述人士坦陈，“虽然保

险代理的业务开展的情况比较好，但是保险公司的确还是有

一些顾虑。”他表示，保险公司担心银保业务过快的增长会

对自身的销售渠道产生挤出效应，所以在跟银行合作的时候

，心态比较矛盾，一方面想借力银行的渠道，另一方面又不

愿意将专业的培训项目等引入银行，“二者之间毕竟存在竞

争的关系”。 同时，《报告》还指明了第四季度保险中介监

管的政策取向。本季度监管部门的重点工作是推动建立农村

保险服务网络和销售渠道，其中具体包括的内容涉及推进农

村保险营销员资格授予制度。另外，还要发挥保险中介机构

在承保理赔、风险管理和产品开发方面的积极作用，为客户

提供更加专业和便捷的服务。 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


