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https://www.100test.com/kao_ti2020/45/2021_2022__E4_BF_9D_E

9_99_A9_E7_BB_8F_E7_c35_45824.htm 近日在北京市中高级人

才市场发现，平时在招聘会上很少露面的“保险经纪公司”

开始走进招聘会，大张旗鼓地招揽人才。 “招聘市场开发中

心客户经理助理，有保险经纪人证书者优先。”在东方时代

保险经纪有限公司、江泰保险经纪有限公司等保险经纪公司

的招聘台前，记者发现，驻足观看的人不少，但符合条件递

上简历的人并不多。各家保险经纪公司的招聘台，看上去更

像一个个宣传台。 北京交通大学的一位学生告诉记者：“保

险经纪的概念，还是第一次听说。看了保险经纪公司的介绍

，才知道保险经纪与那些推销保险的人员不同，是一个全新

的职业。” 据介绍，保险经纪人与律师、会计师一样，是独

立的专业人员，也是保险市场的专家。与保险代理人单纯招

揽业务、收取保费、签发保单、代表保险公司利益相比，保

险经纪人是投保人的代表、向客户负责，帮助客户在众多保

险公司的不同险种中选择组合出最适合客户的投保方式。保

险经纪人要求素质高，熟悉财险、寿险、再保险等方面的专

业知识，还需要了解有关金融、法律、财经等方面的知识。 

在欧美国家，保险经纪人一直是高薪职业，吸引了大量白领

人士加盟。据悉，在美国，保险经纪人平均年薪约30万美元

。而目前国内有一定客户群和知名度的成功保险经纪人，年

薪也在15万元至50万元之间。 根据《保险法》规定：保险经

纪人的佣金不是由保险经纪公司的客户支付，而是由客户所

投保的保险公司支付。目前，保险公司按照险种的不同向保



险经纪公司支付佣金，其中财险的佣金是保费的10％至30％

；人寿和健康险的佣金比例一般在10％以下，意外伤害险佣

金比例在20％左右。 “我国的保险经纪公司刚刚起步，这一

两年发展很快，但全国保险经纪公司不到110家。现在我们与

国外保险经纪公司竞争，实力差距很大，需要吸引大量专业

人才。然而，高素质的保险经纪人却少之又少。”一家保险

经纪公司的人事经理无奈地告诉记者。 据业内人士介绍，在

国外，一般保险经纪公司是保险公司数量的几倍、十几倍，

甚至更高。例如法国的保险公司有500多家，保险经纪公司

达2400多家；瑞士保险公司30多家，保险经纪公司近1000家。

而我国2000年6月才成立第一家保险经纪公司江泰保险经纪有

限公司。与国内巨大的保险市场相比，我国保险经纪公司的

发展数量远远不够，保险经纪人大量缺乏，据估计缺口达几

十万人。 作为国家级资格证书考试，“保险经纪从业人员基

本资格考试”是我国保险经纪人从业资格考试。目前，参与

该考试的主要是大学生、保险代理人、保险公司从业人员以

及少数非保险业的金融机构人员。1999年5月该考试第一次举

行，截至2003年6月30日我国取得保险经纪人资格证书者

仅3944人。而现在美国的保险经纪人有120万。 据了解，8

月25日至9月10日，是2004年全国“保险经纪从业人员基本资

格考试”报名的时间。据悉，该考试将于10月30日举行。 链

接 保险经纪从业人员基本资格考试：考试分《经济基础知识

》和《保险原理与实务》两科考试。 从业资格：根据《保险

经纪人管理规定（试行）》： 1．从事保险经纪业务的人员

必须参加保险经纪人员资格考试。 2．凡具有大专以上学历

的个人，均可报名参加保险经纪人员资格考试。 3．保险经



纪人员资格考试由中国人民银行或其授权机构组织实施。 4

．保险经纪人员资格考试合格者，由中国人民银行或其授权

机构核发《保险经纪人员资格证书》。 100Test 下载频道开通

，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


