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https://www.100test.com/kao_ti2020/45/2021_2022__E6_8C_87_E

5_AF_BC_EF_BC_9A_E7_c35_45978.htm 保险经纪人通过向投

保人提供保险方案、办理投保手续、代投保人索赔并提供防

灾、防损或风险评估、风险管理等咨询服务，使投保人充分

认识到经营中自身存在的风险，并参考保险经纪人提供的全

面的专业化的保险建议，使投保人所存在的风险得到有效的

控制和转移，达到以最合理的保险支出获得最大的风险保障

，降低和稳固了经营中的风险管理成本，保证了企业的健康

发展。 另外，因为保险经纪人的业务最终还是要到保险公司

进行投保，保险经纪公司业务量的增加会引起保险公司整体

业务量的增加，从而降低了保险公司的展业费用；在保险市

场上，保险经纪人把保险公司的再保份额顺利的推销出去，

消除了保险公司分保难的忧虑，大大降低了保险公司的经营

风险；而且保险经纪人代为办理保险事务，减少了被保险人

因不了解保险知识而在索赔时给保险人带来的不必要的索赔

纠纷，提高了保险公司的经营效率。 因此，保险经纪人的产

生不管是对投保人还是对保险公司都是有利的，她的产生是

保险市场不断完善的结果。 100Test 下载频道开通，各类考试

题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


