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同是保险市场的主体，保险公司是保险市场上的承保主体，

保险经纪人是市场中介，保险经纪人与保险公司之间存在着

业务合作关系，但双方之间不存在利益关系和隶属关系。 保

险经纪人在保险市场上的优势体现于以下几个方面： 首先，

保险经纪人在保险市场上是投保人的代理人，依照法律规定

必须维护投保人的利益，是站在投保人一方的； 其次，保险

经纪人作为中介机构比投保人更为了解保险市场，熟悉各家

保险公司的情况，了解各家保险公司在不同的险种上的比较

优势，这样可以帮助投保人选择合适的保险公司，合适的险

种； 再次，保险经纪人拥有自己的保险专家和技术专家，可

以为客户提供超值的风险管理服务和保险索赔服务；客户可

以将风险管理和保险这样专业化的问题交给经纪人来处理，

降低了自身在人力、财力上的消耗。 保险经纪人的收费分三

个类别，一是以促成保险合同为目的的保险中介服务，在保

险合同达成以后经纪人向保险人收取佣金；二是以风险评估

、风险管理技术咨询为目的的技术咨询服务，经纪人向委托

人收取咨询服务费；三是以代办理赔，代理索赔为目的的代

理服务，经纪人将向被保险人收取一定的服务费。以上收费

均将按照财政部制订的有关标准执行。 100Test 下载频道开通
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