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以后，中国的保险业伴随着国民经济的增长，在国家政策的

支持下，走上超速发展的"快车道"，并成为国民经济生活中

一个新的增长点。与快速发展的保险业相比，保险经纪人的

建立与成长则显得明显滞后。这种滞后将会阻碍或限制保险

业的发展。为了顺应和促进保险业的发展，与国际接轨，并

规范保险交易行为，建立保险经纪人公司已是呼之欲出。此

时举行保险经纪人考试，其意义已远远超过考试本身。 首先

，是建立与完善保险市场主体体系的需要。保险市场作为一

个完整的体系，其主体由保险人、投保人和保险中介人三方

构成。作为保险市场体系的一个子系统，保险中介人包括保

险代理人、保险经纪人和保险公估人等。保险代理人受保险

人的委托，代表保险人的利益，在保险人的授权范围内从事

保险经营活动；保险公估人既可受保险人委托，也可受被保

险人委托，不代表投、保双方中的任何一方，而是站在独立

的立场上，对委托事件作出客观公正的评价；保险经纪人是

基于投保人的利益，受投保人的委托，为投保人与保险人订

立保险合同提供中介服务，并依法收取佣金 。三者具有不同

的作用，在保险市场中的地位也不相同，都是保险市场体系

中不可缺少的主体。从国外保险市场看，保险经纪人占有十

分重要的地位。仅英国现有300多家独立保险经纪公司，保险

公司90%以上的保费收入是通过保险经纪人招揽的。 其次，

是规范保险市场交易行为，降低保险商品交易成本的需要。



随着社会公众对保险的了解和接受，对保险的需求迅速增加

。现在保险市场上除了三家全国性的保险公司以外，各种股

份制及外资保险机构也不断涌现，随着中国加入WTO的步伐

的迈进，形成不同国家，不同性质，不同成分的保险公司逐

鹿保险市场的局面，各种新险种也如雨后春笋般出现。这样

就形成在保险市场上信息的不对称，使得保险关系双方在缺

乏完全相互信任的情况下进 行交易，这样一来会增加市场的

摩擦，导致至少交易的一方蒙受损失。此外，社会公众很难

全面准确地了解和掌握各种保险条款的所有内容，熟悉全部

保险商品。导致信息不完全。因此，他们无法得心应手的去

选择自己满意的保险公司，购买适合自己的保险商品。对企

业而言也是如此。如企业对于那些高风险、高保额的标的或

项目，从积极的风险管理意义上来讲，也需要既懂专业知识

，又懂保险的保险经纪人提供保险服务。因此，如果有一批

素质优良，业务精湛的保险经纪人通过自己特殊的角色作用

，穿针引线，促进保险当事人双方相互了解和信任，规范和

促进保险市场交易行为，给竞争的不公平性和无序性增加制

约因素，降低交易成本，维护保险关系双方当事人的正当权

益。 第三，是建立一支高素质职业保险经纪人队伍的需要。

虽然《保险经纪人管理规定（试行）》条例已经出台，但国

家保险主管机关还没有批准成立一家国内保险经纪人公司。

随着中国加入世界贸易组织时间的临近，中国保险业将会面

临来自保险经纪人在内的各个方面的挑战。因此，尽快成立

保险经纪人公司，培养和造就一批高水准、高素质的职业保

险经纪人队伍已是当务之急。通过举行保险经纪人考试，对

从业人员进行系统的专业培养和严格训练，严格限定保险经



纪人的从业资格，提高从业人员素质，将经纪人行业纳入正

轨是十分必要的。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接

下载。详细请访问 www.100test.com 


