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从海上保险发展而来的。大约在公元前2000年前，地中海范

围内已有广泛的海上贸易活动，由于当时海上航行的技术及

造船技术都很落后，所以航海的风险很大。在长期的海上贸

易中，逐渐形成了海上保险的萌芽，即“一人为众，众为一

人”的共同海损原则。船舶或货物抵押借款则是最早形式的

海上保险。15世纪初，哥伦布发现新大陆及开辟通往亚洲的

东方航线，使得世界贸易中心开始由地中海沿岸转移到了位

于大西洋沿岸的英国。随着英国经济贸易的发展，现代保险

业开始在英国发展起来。 随着海上贸易的发展，对海上保险

的需求增加，这就导致了保险经纪制度的产生与发展。英国

在17世纪和18世纪已成为海上贸易大国。1720年英国国王特

许皇家交易所和伦敦保险公司专营海上保险，在此前后，作

为保险人和被保险人媒介的保险经纪人便应运而生。有据可

查的保险经纪人出现于1575年。由于当时海上贸易的风险很

大，海上事故经常发生；在伦敦保险市场上，没有一个承保

人敢于承担一次航行的全部风险，他们每个人只能承担保险

金额的一部分，这需要利用有丰富保险专业知识和了解市场

行情的保险经纪人作为中介，将超出单独承保人能力部分的

承保危险和保额在其他承保人之间分摊，这就是早期的保险

经纪人。当初的保险经纪人大部分是无组织的，他们有的是

从事业余活动并有专门知识的商人，有的是地主，有的是银

行家。他们有丰富的保险专业知识，并且通过长期的实践，



深谙航海的风险，一般有固定的办公场所，依靠撮合保险作

为职业和生活收如的来源。可见早期的保险经纪人已经具有

了现代保险经纪人的特征。 保险经纪人制度是在英国发展成

熟起来的，在国际保险市场上，英国是典型的使用保险经纪

人进行保险营销的国家。其保险经纪人制度影响最大，保险

经纪人的力量也最强，举世闻名的保险巨人劳合社更是只接

受劳合社保险经纪人安排的业务，可以说保险经纪人控制了

英国大部分保险市场。与英国保险市场不同，美国保险市场

上开展业务主要以代理人的力量为主，保险代理人是整个保

险市场中心角色。相对而言，美国保险经纪人的力量比较单

薄，只在财产责任保险领域占有优势。但是保险经纪人也是

美国保险市场机制的一个重要组成部分，特别是在大城市，

他们控制了大部分市场。在有些情况下，代理人有时也作为

经纪人。这时他们不是以某公司的代理人身份出现，而是以

经纪人的身份将接受的业务向他们所选 中的保险公司投保，

这时他们起经纪人的作用。 日本是世界第二大保险市场，代

理人展业和保险公司直接展业是保险公司推销保单的主要手

段，而对保险经纪人制度一直持保守态度。这主要是因为日

本的保险公司与企业集团关系密切，日本的六大企业集团除

三和集团没有财产保险公司外，其余都有一二家人寿保险公

司和财产保险公司。1996年日本保险业大改革，新的《保险

业法》也开始允许保险经纪人走上保险市场的大舞台。 中国

香港和台湾地区也实行保险经纪人制度。在香港有100多家保

险经纪公司。在台湾1992年恢复了保险辅助人资格考试制度

，该年取得保险经纪人资格的，产险有209个寿险有987个。

根据台湾1992年9月23日修正的《保险代理人经纪人公证人管



理规则》规定，年满20岁，具有国内外高中以上的学历或同

等学历者，可报名参加资格考试。经考试合格者，发给执业

证书。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细

请访问 www.100test.com 


