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E9_99_A9_E7_BB_8F_E6_c35_458847.htm 与其它市场一样，保

险市场包括买方和卖方，还有为保险服务的中间人。保险中

间人，也称保险中介，是指向保险人和投保人提供有关各种

可能获得的保险价格，保险特性以及所要承保的危险性质方

面的知识，将保险人和投保人联系在一起，最后达成保险契

约并提供相关服务的人，一般包括保险代理人、保险经纪人

和保险公估人。我国《保险法》第一百二十三条规定：保险

经纪人是基于投保人的利益，为投保人与保险人订立保险合

同提供中介服务，并依法收取佣金的单位。 保险经纪人是指

代表被保险人在保险市场上选择保险人或保险人组合，同保

险方恰谈保险合同条款并代办保险手续以及提供相关服务的

中间人。 那么现阶段保险市场中的经纪人都需要具备哪些资

格呢？ 保险经纪人是种专家型的经纪人。在发达的保险市场

上，要想成为一名保险经纪人，必须通过严格的审查。审查

的内容是经纪人必须掌握大量的保险法律知识和保险业务实

践经验，其中包括在保险经纪公司协助经纪人准备有关材料

和保险条件。经过这一阶段之后，候选人还要充当联络员，

这时他们可以进入保险市场，了解市场的构造和基础设施，

以及未来的磋商对手保险人的经营情况，从而对保险市场有

一个初步的了解，同时也掌握了从事保险经纪活动所应具有

的道德准则和其他有关规定。 在具备上述条件之后，要想成

为一名合格的保险经纪人，在不同的国家还有不同的规定。

例如在英国，要向注册管理机关英国保险经纪人注册理事会



申请注册，取得注册资格的个人和法人才能以保险经纪或再

保险经纪人的身份从事经纪活动。 我国规定，从事保险经纪

业务的人员必须参加保险经纪人员资格考试；凡具有大专以

上学历的个人，均可报名参加保险经纪人员资格考试；保险

经纪人员资格考试合格者，由中国保险监督管理委员会核发

《保险经纪人员资格证书》；《资格证书》还只是对有保险

经纪能力人员的资格认定，不能作为执业证件使用。《保险

经纪人员执业证书》才是保险经纪人员从事保险经纪活动的

唯一执照。已取得《资格证书》的个人，必须接受保险经纪

公司的聘用，并由保险经纪公司代其向中国保险监督管理委

员会申领并获得《保险经纪人员执业证书》后，方可从事保

险经纪业务。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载

。详细请访问 www.100test.com 


