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8_B5_84_E9_93_B6_E4_c35_46269.htm 理财观察 虽然保险的基

本功能是保障，但绝大多数投资者购买银行保险产品看重的

是投资回报率。在这种消费心态下，让银保产品的设计注重

保障就显得很不现实。从多家保险公司的银保产品销售情况

看，意外 伤害、重大疾病等以保障为主的险种并不好卖，

而9成以上的银保保费收入都来自于投资型险种，譬如分红型

、万能型等。 相当多投资者常常因为过于注重投资收益率，

而忽略了银保产品的保险属性。现时银行与保险公司的合作

层次仅限于银行代销保险产品，因此银保产品只不过是在银

行柜台购买的保单。只要是保险产品，必须建立在保障的基

础上，因此银保产品首先或者是一款定期寿险，或者是一款

终身寿险，然后才会在此基础上增加投资的功能。 一个相当

朴素的道理:同一笔本金，又要拿来投资又要拿来保障，用来

投资的部分多了，用来保障的部分自然就少了。如果硬要银

保产品达到长期较高水平的投资收益率，解决的办法只有两

条路，一是增加用于投资的本金，一是减少保障，而这两条

出路都是投资者不希望看到的。 因此，怀揣着“投资收益高

又多一重保障”的心理而购买万能型、分红型银保产品的投

资者，最好将回报的预期降一降。因为投资型保险产品本身

的性质决定了，它的投资收益不会高过证券投资，而保障也

不会高过单纯的保险产品。 在投资预期下调的同时，投资者

也要将风险的意识升一升。就万能型、分红型银保产品而言

，当年债市利率水平高不高、股市行情好不好、保险公司的



投资能力强不强等因素，都会左右投资收益率的高低。银保

产品能够承诺的，是本金安全以及一个固定的保底收益，这

个固定收益率或者比一年期定存利率低，或者持平。 保险产

品的收益兑现要经历数十年，其间的金融环境变化、债市及

股市震荡谁能预料，而保险公司也不能免俗。万能型、分红

型银保产品，其收益率有可能在某年、甚至长期低于同期银

行定存利率，这就是投资者对于万能型、分红型银保产品风
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