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https://www.100test.com/kao_ti2020/467/2021_2022__E6_8A_95_

E8_BF_9E_E9_99_A9_E8_c67_467099.htm 股市火爆带动投资连

接险（简称投连险）持续热销，也引发了“对产品解释不清

、隐瞒费用扣除、夸大合同收益”等种种销售误导行为。近

日，保监会发出通知，警告投连险市场销售误导现象，要求

各家保险公司加强对投连险销售的管理，并进行全面的自查

自纠。 火热股市带旺投连险 “公司今年的投连险产品的确卖

得非常好。前8个月仅个险渠道的投连险规模保费就同比增长

了近200倍。”近日，某寿险公司负责人表示，今年上半年，

投连险的保费收入在公司总保费中的比重已经超过了10％。 

而据记者从我市部分保险公司了解到的数据来看，今年以来

，选择投连险的客户数量均出现了爆发式的增长，而近期更

是急剧升温，“有的代理人最近甚至一天开一单”。 “投连

险已经进入疯销时代。”上述负责人如此形容当前投连险市

场的“火爆”。 投连险热销主要缘于去年以来火热股市释放

出来的巨大“财富效应”。据专业人士介绍，投连险是一种

将寿险与投资相结合的保险品种，投保人的保费大部分进入

投资账户，由寿险公司代为投资，流入资本市场。 “在我们

的客户中，最高一个账户的收益达到105%，他的投资账户从

购买时的每股价值1.9元已经上涨到了3.75元。你想想，如果

他购买了100万的额度能赚多少钱了。”上述负责人认为，今

年以来投连险之所以受到大量客户的热捧，主要在于股市的

强劲走势以及投连险本身独特的专家理财方式所带来的巨大

投资收益。 误导销售将受严惩 在投连险热销的同时，销售过



程中的种种误导行为也开始浮出水面。根据保监会最近下发

的《关于加强投资连接保险销售管理有关事项的通知》，当

前投连险销售误导主要表现为“对产品解释不清、隐瞒费用

扣除和夸大合同收益”等方面。 据了解，虽然今年以来投连

险收益不断看涨，但该险种的前端费用扣除比例也相当大，

如期缴投连险首年初始费用扣除比例最高为50%，这也意味

着，投保人年缴10000元保费，首年进入投资账户的资金只

有5000元（忽略其他费用的扣除）。但少数保险营销员在推

销投连险时，只重点介绍其高收益，对费用扣除则轻描淡写

，以迷惑投保人入局。而此次保监会明确要求，寿险销售人

员要向客户正确说明投连险的费用扣除情况，包括初始费用

、保单管理费、资产管理费、部分领取手续费、退保费用，

并且在签订保险合同前，得到投保人的签字确认。 此外，投

连险的宣传资料也将被严格控制。所有信息披露的内容必须

与产品条款和产品说明书保持一致，不得欺骗、误导、隐瞒

。同时，必须注明公司名称、网址和客户服务电话，方便客

户核实宣传内容的真实性。“所有信息披露材料，包括通过

网络、电视或手机短信等媒介发送的产品宣传信息，必须由

总公司统一设计、印制，或者经过总公司的批准授权。”保

监会强调，这就防止了少数保险营销员私印宣传品的弊端。 

根据通知，各地保监局将加大对销售误导案件的查处力度，

强化公司和高级管理人员的管控责任，对管控不力的要追究

相关负责人直至总公司的责任。 “显然，随着投连险的持续

热销，监管层加强对产品销售的管理，防范化解误导风险，

一方面旨在保护投保者的利益，另一方面也是为了防范2002

年投连险退保风波的重演。”专业人士评价指出。 100Test 下
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