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https://www.100test.com/kao_ti2020/468/2021_2022__E4_BA_A7_

E5_93_81_E6_8E_A8_E9_c67_468870.htm 联泰大都会、瑞泰人

寿、太保人寿等纷纷推出投连新品 在股指几番冲高之下，又

逢保监会的《投资连结保险精算规定》新规正式实施，沪上

各保险公司开始相继推出升级版的投连险。昨日，联泰大都

会再度携手花旗银行推出了国内首个为成长期少儿量身定制

的投资连结保险，而包括瑞泰人寿、太保人寿、华泰人寿、

中意人寿在内的不少保险机构也纷纷推出了投连险新品，或

对原有投连险进行了升级。在这一轮热潮中，投连险产品设

计创新、营销的多样成为新气象，投连险竞争悄然升级。 “

为少儿量身定制投连险是保险公司在产品上的重要延伸。”

联泰大都会人寿首席执行官贝克俊表示。据了解，与以往的

投连产品不同，联泰此次推出的投连险是专为针对少儿成长

及教育保障需求而设计的人民币投连保险，这是投连险市场

上还是首创。而花旗银行也借此成为国内首家提供针对少儿

投资连结保险和期缴投连保险的银行。贝克俊表示，公司的

产品是随市场环境的变化而有所侧重的，除了产品本身之外

，投连险还将将在银保渠道之上，增加代理人渠道的销售，

并谋求与其他银行的合作。 据了解，联泰大都会此次推出的

少儿成长先锋保障计划是为30天至17周岁的儿童及少年设置

的，起售价为3万元。产品除设立传统的个人保险外，还专门

设有投资账户。购买该产品的客户，如在第一至第十个保单

年度内足额交费，则无须额外支付风险保险费，即可免费享

有高额身故或全残保障。同时保险账户的管理十分自由灵活



，客户可自行决定交费方式和交费期限，也可以随时申请部

分领取个人账户。此外，客户根据自身需要还可同时附加意

外补贴住院健康保险，每月仅需缴费20元。若因意外住院治

疗，客户每天可享有320元的意外住院补贴。 实际上，在《投

资连结保险精算规定》正式实施之前，沪上各大保险公司就

已经开始了对投连险市场的争夺。在这一过程中，产品的创

新、营销方式的变化，逐渐开始取代以往纠缠于费率的竞争

。记者获悉，身为保险巨头之一的太保在获批设立“鑫禧连

连”投连险三个账户后，正在研发投连险产品；专做投连险

的瑞泰人寿在猛推6个投连产品后，也计划进一步升级投连产

品，争夺市场份额。此外，华泰人寿、中意人寿等保险公司

也计划推出投连险新品，或对原有投连险进行升级。 “保险

公司热衷于推投连险产品的原因，是牛市行情下的巨额保费

。”业内人士这样表示。据记者了解，受益于上半年的牛市

行情，联泰大都会携手花期银行推出财富精选计划自今年4月

份首次以来，收益颇丰，累计保费收入超过10亿元人民币，

第二季度联泰的银保业务的首年年化保费收入综合在上海市

场合（外）资公司排名第一，银保业务的猛增直接将联泰大

都会推上了上海合（外）资公司的总保费排名第二的位置，

成为备受关注的黑马。此外，中意人寿也凭借着投连险保费

的高速增长，使得其整体市场排名前移不少。 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


