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E8_B5_84_E4_BF_9D_E9_c67_470982.htm 截至今年第三季度，

境外保险公司在上海所占市场份额已经达到了26% “中国是

最具发展潜力的市场。”11月1日的三井住友海上火灾保险（

中国）有限公司开业新闻发布会上，其日本母公司三井住友

海上火灾保险公司董事总经理江头敏明这样描绘中国市场。

中国在外资财险眼中已经是保险业发展的黄金宝地，外资在

中国财产保险市场的分量也在不断加重。以上海为例，上海

保监局负责人透露，截至今年第三季度，境外保险公司在上

海所占市场份额已经达到了26%。 目前，三井住友海上火灾

保险（中国）有限公司董事会已经通过决议，欲增资至3亿人

民币，并尽快开设分支机构。更多外资财险公司的分支机构

扩张计划都已在酝酿之中，美亚财险总裁暨首席执行官范沛

达在日前的开业仪式上也毫不讳言，在获得监管部门批准后

，将在中国的其他地区开设新的分支机构。此外，三星火灾

保险海上（中国）公司作为第一家独资财险企业已经在北京

开设分支机构。 江头敏明指出：“从财产保险来看，中国财

产保险的第一大险种车险市场将会随着中国机动车数量的增

长，进入持续的发展阶段。有机构预计中国到2010年将达

到1000万辆，中国现在已经接近这个数字。反观日本，今年

日本机动车数量以每年340万辆到350万辆的速度递增，而中

国递增速度将是日本的3倍，可见市场潜力之大。” 不过他

认为，由于法规限制，外资财险不得经营交强险业务，限制

较紧，这将在一定程度上影响外资财险发展车险业务。他认



为在将来，该项规定可能会有松动。不过，他表示：“即使

政策没有放宽，公司除车险外仍有许多业务领域可以涉足。

” 据了解，该公司运输保险以及水险占到其保费规模的45%

，在此领域具有优势。而美亚财产保险有限公司则将目光瞄

准中国的中小企业和各式责任险，美亚的产品责任险在贸易

争端日益受到重视的今天更是销路良好。 其实，在看好中国

市场的背后，不少公司已经尝到了中国保险的甜头。根据三

井住友海上火灾保险公司曾公布的中长期发展规划“新挑战

”，到2010年整个集团的利润将达到至少1000亿日元（约

合8.5亿美元），其中包含200亿日元（约合1.7亿美元）的利

润，其中20%以上将由海外业务贡献。虽然在当时，该集团

中国市场上惟一一家分支机构，三井住友海上火灾保险公司

上海分公司并未列入该计划，但是江头敏明表示，集团正在

重新考虑。根据集团预计，2007年三井住友海上火灾保险（

中国）有限公司将实现42亿日元（约合0.35亿美元）的保费收

入，按其10%计算利润，将有约4亿（约合300多万美元）日元

的利润进账。照此递推，到2010年中国市场利润将达约9亿日

元（约合700多万美元），中国市场将成为该公司达标“新挑

战计划”的主力，也就是占其海外利润收入的5%。 100Test 
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