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5_AD_90_E5_95_86_E5_c67_471609.htm 曾几何时，毛绒去除

器,刮胡刀等还是属于高利润产品，自电动刮胡刀进攻市场以

后，以其便利和美观为诱惑，很快就成为了市场的“宠儿”

，既然得宠，身价当然要高，一把双刀头的刮胡刀，以往至

少要数百元。所以，依稀记得以前很多女孩子喜欢送男友刮

胡刀当作礼物，可见珍贵态度外人不得评说。还有就是飞力

浦刮胡刀的广告更是以尊贵、时尚、有品位有魅力人士不可

或缺为主题而宣传的。所以，虽然笔者不甚熟悉刮胡刀个中

具体的市场背景，所知道的也是皮毛或多少有点自我推测。

但我们只要知道刮胡刀市场曾经是一个很大的“蛋糕”，很

多人从中挖金子，这就可以了。至于很多女性用的毛绒去除

器，那更是如此了，价格很不一般。可是，短短几年，市场

变化如风起云涌，当年的厂家、后加近来的大量新的厂家把

这块蛋糕越切越小、价格越压越低，消费者也是越来越精明

，开始讲到的一把双刀头的刮胡刀，现在则只要一百多就可

以买到双刀头或简便型。很多厂家开始苦恼，杯水之羹怎么

养活企业？所以，要么抢的比别人多活下来，慢慢做大，要

么被别人抢去，慢慢枯萎。要抢的比别人多，就要找“路子

”，这是慈溪市鸿达实业有限公司给笔者的启示。慈溪市鸿

达实业有限公司是家专业生产刮胡刀、毛绒去除器、充电手

电灯的公司。几经周折，笔者终于见到了慈溪市鸿达实业有

限公司的总经理张忠铨。慈溪市鸿达实业有限公司于2006

年10月加入铭万“八方通宝”。加入后，收到过很多有效反



馈，还有人专门来视察企业、联系业务。有好几笔最后未谈

成功都是因为价格谈不妥，甚是可惜。当笔者问张忠铨先生

“八方通宝”反馈如何时，张先生很高兴的说：“八方通宝

真的很不错，效果很好。我加入八方通宝比较晚，要是早点

是八方通宝会员，效果就更好了。”于是笔者又问他通过八

方通宝成交的例子，张先生说：“有好几笔要是价格能谈妥

，那例子就多了。目前已经成交的有一笔2万美金的生意。当

时客户从网上找到我们公司后，我们公司生产的毛绒去除器

和刮胡刀很符合他的要求。于是他email联系我，我就回复他

，关于价格还有其他一些事宜都慢慢越谈越细。这样email联

系了一段时间，他来我工厂参观，设备、质量都很满意，后

来就下了2800美金的预付款，我们就开始生产、验货等等，

这笔生意就谈下来了。”“慈溪市鸿达实业有限公司1995年

成立后，抓住发展的好时机，迅速发展成当地比较大的企业

。企业大了，管理就难，所以公司在管理上也颇下了一番苦

功，包括员工素质、产品质量、设备更新等。与管理相呼应

的是公司的规模和发展方向。现在的市场竞争白日化，抢市

场找新商机摸门路，样样不可缺，市场变化日新月异，没几

年工夫，就有一大批私企在慈溪扎根落户壮大，仅一个小地

方如此，就更不用说全国、全球了。慈溪市鸿达实业有限公

司凭着实力和创新经营“鸿达”品牌，生产的毛绒去除器和

刮胡刀也讲究精美、实用又合成本，吸客户订货，但在新客

户资源上却捉襟见肘。所以，我们希望改变原先的客户端路

子，那种只靠外贸公司下订单替客户销售的路子已经不能满

足公司的发展了，在网络找客户的想法也就慢慢形成并实现

。查看自10月加入八方通宝以来，接收到的效果很不错，相
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