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业务目标销售是企业生产经营成果的实现过程，是企业生产

经营的重要环节，也是企业价值的来源。多码销售是销售中

的一种特殊形式，其工作目标应包括以下几点：（一）处理

多码单据并完成销售业务管理按多码形式处理销售订单、入

库单、出库单等业务单据。（二）完成销售业务核算及时形

成销售收入、成本和毛利的销售账项。二、华岳多码销售管

理软件的功能（一）基础设置1. 商品目录：属于分级编码目

录。在此设置产品的规格型号、货号、计量单位、包装数量

、包装重量、包装体积、规格系列等产品信息。2. 客户目录

：设置公司客户的详细资料，包括客户的基本信息、信用关

系、折扣设置等。3. 供应商目录：设置供应商的基本信息。4.

仓库货位：定义仓库货位。一经设定，在不能确实后果的情

况下，不可随意更改。 5. 业务分类：自定义入库种类、出库

种类、结算方式、发票种类等。6. 号码系列：定义产品系列

编号和对应的多个码段。同一系列的商品规格型号、单位和

单价均相同。7. 工作薄：分类单据的一种方法。8. 商品组合

：用于输入单据时，批量调入商品目录。9. 业务人员：确实

销售业务涉及的业务人员，以便填制相关单据时从中选择，

提高输入效率。10. 导入导出：导入导出系统中的数据，如：

销售订单、采购订单、商品入库单等。11. 账套参数：显示账

套编号、账套名称、当前年度、当前月份。12. 操作人员管理

：管理操作人员并设置其权限。（二）业务处理1. 销售订单



：根据与客户所订合同而填写的单据。可以以此有效管理销

售合同的执行情况。2. 采购订单：用于销售的商品直接从外

部采购的情况。确定采购内容、时间、供货单位等。 100Test 
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