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https://www.100test.com/kao_ti2020/473/2021_2022__E5_BF_AB_

E9_80_9F_E6_8F_90_E5_c67_473807.htm 许多人把用互联网开

展电子商务看成一种难办的事情，他们似乎忘记了营销的基

础，尤其是当他们在提升购买行动时。实际上，网站不是技

术怪物，它们仅仅是一种新媒体。和其他形式的媒体一样，

它除了有自己特点外，你是可以通过像投资回报率（ROI）

营销这样的基本方法得到更好的效果的。 ROI营销的基本原

则是要使交易的整个过程取得最好的效益。例如，如果你要

做一些交易，为什么要让潜在客户在互联网上一屏一屏的去

寻找呢？直接让他们进入他们需要的基本信息网页，使他们

有完成此交易的机会。 如果做得得当，ROI营销可以使你的

交易效率增加十倍。这里有10个方法帮助你，在电子商务中

，开始使用ROI营销。 1、使用短的、有吸引力的标题。不要

太深奥和太多的创造性。确保你的卖点的集中。 2、包含强

烈的号召力。如果你提供10%的折扣，为了吸引注意力，高

亮度黑体字显示他们。 3、根据你试图影响的浏览者，调节

你的创意。不要努力给一个仅有五个雇员的公司推销5万美元

的服务器。 4、突出你的信息和创意重点。如果你卖的是旅

游用品，不要把焦点放在你站点的功能上，而应集中到你要

卖的东西上。 5、在你的网页上，使用不同的促销方法，增

加整体信息。在你自己的网站上，在网页的顶部、中部和底

部都进行着促销。在你的营销网站上，看一看在你的创意支

配的网页上，是否能够在一天里的任何时候进行购买。 6、

祈求点清晰明显。不要躲藏祈求点。如果你要别人点击，你



就告诉他们。 7、带他们到他们需要去的地方。一旦你捕获

到潜在客户的注意力，他们已经点击了你的网站。不要因为

他们还需要点击五次以后才能进入而埋葬了这桩交易。给潜

在客户立即完成这桩交易的机会。实际上，如果你能够在最

初的促销信息中实现交易，你在这桩交易机会中就站有了优

势。 8、保持简单。一旦你得到潜在客户的注意，不要使他

或她再一段一段地阅读。马上指出要点。如果他们需要，再

提供给他们其他的信息。 9、展示产品。如果你的产品物有

所值，你就值得展示它。一幅画胜过一千个字。 10、要达成

交易，就要建立诚信。保持一个链接，链接到你清楚描述隐

私声明的网页。确保客户知道这桩交易是安全可靠的。将能

证明安全的东西放置在网站上。你可以做任何能够使潜在客

户产生信任的事情。 让你的营销工作为了你 自己。无论你正

在在其他网站上开展商业活动，还是用搜索引擎提高网站的

流量，都要使你的投资在时间、金钱和精力上得到应有的回

报。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请

访问 www.100test.com 


