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，终于放下了一颗悬下的心，终于过了，考过了，心情不错

，写一些东西，供来年的xdjm参考。 我是在2002年考入这所

军校的，作为一名军校地方生，学习经济学专业。我们穿着

军装却没有军籍，所以在学校中也算是最下层人民了。况且

，由于社会的不认同，我们这个特殊群体的就业不是很好。 

我们一进校就对此有一些了解。这使我从很早就开始考虑自

己的前途问题，曾经想过要参加自考，拿双学位，还想过考

研，但最终还是因为种种原因而放弃。并且由于两次感情上

的挫折，曾经也使自己在大学前两年度过了很郁闷的一段时

间。 直到大三了。自己的心情好了一些，心灵上的伤口也漫

漫愈合了，这才重整旗鼓，给自己重新定位。听说外销员这

个名词也就在那个时候，我一个舍友告诉我他同学在深圳做

外销员，待遇还不错，后来又有同学考报关员,自己当时也想

考，但说起来惭愧，大三了，四级还没过，就这样放弃了，

大三的第一学期，主要精力就放在英语上，但时刻都关注着

外销员考试的信息。当时班上有一个女生也想考外销员，我

们就这样成了好朋友，我曾经十分强烈的想把她变成自己的

女朋友，但至今也没能如愿，原因很简单，她有男朋友了，

是以前在我们学校短训的一个中尉。虽然短训完后他回部队

了，但他们一直都处的很好，这使我很敬佩，有这样一个好

朋友我也很满足了。那个中尉的不在西安，这就给了我很多

机会和她在一起，最终也就只混了个蓝颜知己的身份。总体



上来说，这一年多和她在一起的日子还是挺快乐的，让我们

队里(军校的管理编制，相当于大学里一个班吧，但比那人要

多一些)很多人都误会我们是男女朋友。 到第二学期，我和她

报了一个辅导班，利用周末时间充电。那时侯什么都不懂，

以为听课会学一点东西，但现在看来，辅导班是完全可以不

用报的，自学效果会好一些。当然这只是就考试而言的，再

外面上辅导班，可以听老师讲一些实务操作中与课本中不一

样的东西(虽然课本中也有实务，但那毕竟与实际操作有差别

的)。那时侯真是很累，周一至周五在学校上课，周六周日在

外面上课，几乎就没有时间干别的事了。在学校里，队里的

队长政委还好，很支持我们在外面上辅导班，我们可以不用

参加周日下午五点的点名(军校里周日下午五点点名是一项制

度)。 学完第一遍，感觉马马虎虎，好多东西只知皮毛，作题

效果也不是很好。没办法，就只有狂看课本，为此我连考六

级都放弃了，现在挺后悔的，找工作要用六级成绩，虽然没

证了，但成绩还是能说明一些问题的。从开始准备到考试，

课本我看了三遍，其中实务看了不下五边，参考了好几本教

材。这样到暑假就已经对这些知识体系很熟悉了，感觉也好

多了。 暑假还在上课，是重修，这时我的重点就放在英语上

，自己也就刚过四级的水平，刚开始复习时确实有不小的难

度，但后来发现规律了，其实商务英语很死板的，使劲的背

短语和句型就行了，特别是课本上的东西，很多是考试原题(

不过今年好象没那么多)。 九月初就考试，那时自己已经胸有

成竹，志在必得。考试的题目很简单，但多数知识点考的很

细，这时才感到自己还有些地方有点模糊。所以考的没有预

想的好，但过是没问题的。 至于口语，外地的情况我不知道



，西安还是比较松的，我考的时候，读短文只读了两三句，

就过去了，可能监考老师为了节省时间吧。翻译句子如果顺

利的话，就只各考一个句子，当然如果有困难，老师会多给

几次机会的，自由对话也不会很难的，几句话就可以搞定，

整个口语考试过程不会超过十分钟的。千万不要紧张，有不

懂得单词可以要求老师提示，一般情况下，老师不会拒绝的

。 考完了外销，我并没有歇着，而是又开始准备考报关了。

这个我同学报的多，我也觉得考完外销基本上没什么事干，

多一个证也没坏处，也就报了，给我的时间不到两个月，我

还一点都没看，而且专业性又强，刚开始复习很费劲，但自

己对外贸业务熟悉，多看几遍教材还是没什么大问题的，一

直复习到现在，感觉很不错，做去年的考试题，能得114分，

这几天看见报关的书就恶心，所以才有时间来写这篇文章，

也算是休息两天，然后再奋斗十几天，就要考试了。考完试

，西安的大型招聘会也就开始了，希望这一年的努力没有白

费。 在这篇文章结束之前，我想对计划在明年考外销员或报

关员的朋友说一说我自己的复习感受，算是一个过来人的一

点经验吧，供大家参考。 第一， 考外销员，国际贸易是基础

和重点，国际金融是难点，这两部分尤其要重视。 第二， 英

语出题的方式比较固定，课本上的内容掌握就足够了。短语

一定要熟悉，还有一些经典句子要能达到背的地步，象保险

条款，支付条款等，都会在填制合同时考到。审证主要看商

品名，价格，特别是大写的，还有币制，及支付方式等。一

般一个审证错处不会超出六个的。 第三， 口语要平时积累，

对常用句一定要熟悉。 第四， 不管是外销还是报关，考试内

容都在书上，所以课本要多看，细看，反复看，尤其是外销



的贸易术语，支付方式，保险，合同订立与履行是重点，要

反复看。报关部分报关程序是重点和难点，报关单填制不能

轻视，有些东西很细的。编码平时要多练，熟能生巧。 第五

， 至于习题，外销我做的是暨南大学出版社的那本厚书，案

例有一本华南理工大学出版社出的和国际贸易实务结合的书

，挺不错的。报关我没有买习题，因为好多地方变化比较大

，有些题跟不上形势发展，所以应以课本为主，做做历年真

题是很值得的，但要近两三年的就行了，可以测试一下自己

，也可以体会一下考试的难度。 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


