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E5_9B_BD_E5_8D_81_E5_c67_476012.htm 毕业于解放军汽车

管理学院、西安陆军学院，曾任乌鲁木齐陆军学院教官

。1989年转业后创办乌鲁木齐广汇工贸实业有限公司。现任

新疆广汇企业（集团）有限责任公司董事长、总经理、党委

副书记，新疆广汇石材股份有限公司董事长。 与孙广信见面

，你仍可感受到他身上军人的正气和部队军官的睿智。他曾

说，从军10年是他生命中最重要最宝贵的一段时光。在军旅

生涯中他不经意地养成了军人的气质和作风。 “对军人来说

，没有拿不下来的山头，没有不敢啃的硬骨头。作战时只有

攻其最弱，才会取得胜利。无论商场还是战场都是一样。”

孙广信坦承这种理念成为贯穿他今后企业最基础最根本的东

西。 孙广信认为他的成功并不是靠运气，他说：“自古以来

没有天上掉馅饼的事，有一份努力给一份回报，我是个军人

，从作战角度来讲，当要完成什么任务的时候，要先去找它

的薄弱环节在哪？比如去攻破一个堡垒，我一定要找组成堡

垒结构的结合点，这个结合点一定是它最薄弱的点，那是我

的主攻方向，只要找准这个点，就一定可以把它拿下来。” 

在1990年代初，新疆有一个传统的观念，就是不能和民营企

业打交道，在这种社会背景下，想和别的企业合作使自己企

业发展更快，很难行得通。那时候孙广信刚刚在新疆办起企

业，还处于事业的起步阶段，他发誓，“我一定要用三年的

时间，让新疆接纳我。” 一次，孙广信在新疆电视台看到柳

州挖掘装载机厂的广告，心里揣摩这家企业一定很想占领新



疆市场，而他们的弱点就是，不是本地企业，销售渠道很难

打开⋯⋯第二天，孙广信敲开了该厂驻新疆办事处的大门，

找到办事处王主任，递上自己的名片。王主任接过名片，看

都没看就往办公桌上一扔，压根儿没当回事，孙广信并不气

馁，说：“我们公司虽然刚刚成立，但我是党员，做过军官

，立过功，而且我是土生土长的新疆人，对新疆较熟。这些

都对销售有利。”最终，这桩买卖一拍即合。之后，孙广信

又以同样的方式，与青海推土机厂驻新疆办事处签订了合同

。而这很快为孙广信赢得了大漠里的第一桶金。想起自己的

创业史，孙广信感慨万千：“我的将军梦没有实现，我抱怨

过，失落过，可是我在商场上的成功却从很大程度上得益于

我的十年军人生活。” 100Test 下载频道开通，各类考试题目

直接下载。详细请访问 www.100test.com 


