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https://www.100test.com/kao_ti2020/478/2021_2022__E5_A6_82_

E4_BD_95_E5_87_8F_E5_c32_478748.htm 现代国际货物的买卖

表现为单据的买卖，单据代表了货物，单据质量直接关系到

收汇安全。在一些以信用证为支付方式的出口合同中，出口

结汇单据不符点的出现，使出口企业难以顺利收汇。合同条

款是信用证开立的基础，要减少单据不符点，必须合理设置

合同条款。一、不妥当的合同条款是单据不符点产生的根源

1.设置的合同条款相互之间不配套，不协调合同条款中有价

格条款、装运条款、支付条款等相对独立的条款，如果在同

一合同中条款的设置不协调、不配套，结汇单据将不可避免

地出现不符点。如某出口合同：价格条款：CIF伊斯兰堡，装

运港：上海⋯⋯提供港至港已装船海运提单⋯⋯。根据常识

，我们知道伊斯兰堡是内陆城市，按照合同要求，要完成货

物的运输，其经过海上的合理的运输路线应该是：上海港口

→卡拉奇港口→伊斯兰堡，第一段运输属于港至港海上运输

，第二段运输属于港口至内陆的陆地运输，整个运输就是标

准的海陆联运。但是由于该合同所设置的条款相互间不协调

、不配套，就此而言，单据不可避免地出现下述不符点之一

：如果提供联运提单，虽然符合合同把货物从上海港运到伊

斯兰堡的规定，但是这违反了合同规定提供港至港海运提单

的要求；如果提供港至港海运提单，满足了合同对单据的要

求，但是，目的港变为了卡拉奇港，这又违反了合同中目的

地为伊斯兰堡的规定。 2.设置了错误的合同条款合同中设置

的条款本身有错误：条款内容不符合国际贸易惯例，或不符



合相关行业的习惯做法。如：货物出口到非欧盟等为我国提

供普遍优惠的国家，却要求提供GSP FORMA格式的产地证

；CIF条款的合同，要求过高的保险加成，以至保险公司不能

接受。 3.合同条款对单据表面内容的规定违背第三方出证机

构的出证常规合同条款对单据表面内容的规定违背第三方出

证机构的常规，如某些合同，特别是在转口合同中，往往出

现这样的条款：“除发票、汇票外，其他所有单据不得显示

发票号、发票金额、信用证号等内容”，如果合同规定了类

似条款，并且要求提示GSP FORMA产地证等单据，那么出口

企业将得不到符合合同规定的单据。 4.合同中规定的单据交

单期过短合同中规定的单据交单期过短，单据出现不符点的

可能性很大。国际商会在UCP500中规定：信用证应规定一个

装运日期后必需按照信用证条款交单的特定期限。如果未规

定期限，只要单据在信用证有效期内提交，银行接受在装运

日21天内提交的单据。在实际业务操作中，交单期限多掌握

在15至21天。交单期限的规定时间不能太长，这是为了保障

申请人的权益，为了让申请人及时得到单据，提取货物；交

单期限的规定时间也不能太短，这是为了保障受益人的权益

，让受益人在货物装运后，有合理的时间制作单据、获取单

据并向银行交单。而有的合同，对单据的交单期限规定的时

间过短，仅3、5天，或7、8天，这实际上是在签订合同之时

，出口企业就放弃了在装船后自己应该有合理时间制单议付

的权益，出口企业在比较紧迫的时间内制单、交单议付，单

据极容易出现不符点；或者虽然发现单据表面有不符点，但

因缺乏更改时间，就只能遗憾地让单据存在不符点。 5.对合

同条款的规定过于细致对合同条款，如商品重量、数量等条



款的规定过于细致，使得业务操作缺乏灵活性，如钢材的出

口合同中详细地规定了每根钢材的重量范围，及钢材总根数

、总重量，但未规定溢短装条款。最后，出现比较尴尬的局

面：钢材的数量和重量出现了矛盾，钢材的数量符合合同规

定时，重量超过合同的规定；重量符合合同的规定时，钢材

的数量又不符合合同规定，合同对数量、重量的过于详细、

死板的规定使单据非常容易出现不符点。 如何减少出口结汇

单据不符点(1) 如何减少出口结汇单据不符点(2)> 100Test 下

载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


