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思考一、律师业务商品化商法是商人进行商行为的规范总称

。就律师来说,律师业务也正在向商业化发展,这是社会发展的

大趋势。律师以前称为国家法律工作者，后又称社会法律工

作者，现为自由职业者。律师事务所只是律师的一个集合体

，是合伙制性质，它只不过为律师开展业务工作提供了一个

方便的平台。民法讲究公平，商人以营利为本。实际上，律

师也是以利为本的，虽然律师本身不承认，并且人民群众也

一向认为律师是正义的化身，但相关职能部门和政法机关，

均认可律师是营利的产物这种说法。现在是市场经济，它带

来的变化之一，就是律师业务商品化，这也是时代发展的必

然趋势。计划经济时，律师的工作称办案，现在叫接单，从

以上称呼的变化也可看出一二。那么规范化的办案，就成为

必然。每一类案件，程式化的东西较多，这就要求律师列出

时间表，有条不紊的开展工作：每天首先处理中心工作，比

如上门拜访，接待当事人，按时出庭，书写急需的文书等等

；其次是处理全面工作，做好办案流程中需要做的事；再者

，利用节余时间，处理杂项事务。有第一阶段的事务，就不

处理下阶段的事，各阶段之间，要心态平和，不要联想，只

是就事做事。二、律师交换的对象。市场经济的本质是交换

。在市场经济中，律师拿什么进行交换呢？我们不要施舍，

但我们需要贸易。关系、法律知识、应用法律的技巧，这些

才是我们交换的客体。关系，也叫公关，有广义和狭义两种



，狭义单指亲朋好友，广义指我们接触到的每一个人。在社

会上生存，就离不开人与人之间的接触，离不开交流和沟通

。“先有山头，后破山头”的说法，就是指由原始的社交圈

，到更大范围的社交。只要有人的地方，就有语言，就离不

开社交和关系。身为律师，当然要有师的学问，如要为师，

就需掌握丰富的法学知识。那么知识就是力量，知识就是金

钱，在这里就是最好的说明。官司就象一场战争，战争的胜

负，不能唯武器论，而要有战术，也就是诉讼技巧，这是长

期参入诉讼中积累的经验。在实力相当的情况下，可比斗志

，拼实力。在实力不对等时，就要打持久战，比毅力。因为

正义的，终将战胜非正义，有证据终将取得胜诉。三、律师

的生存之道居有所、食有鱼、出有车，也许是人生理想，这

还不是本文所要讨论的。生存，就是活着。面对生存难题，

怎么办？一是饿死，一是逃避，一是想办法。上有老下有小

，饿死是不愿意的，这条路不通。逃避只能一时，不能一世

，难题还是要面对。自力更生想办法，才能生存，更能发展

。那么如何自力更生，这也是一个要研究的课题。增收节支

，两个方面的工作都要做。增收，靠打工，或自已独立办事

。研究潜在的客户，研究委托人，研究自已身边的每一个人

，从而推销自已的学识和技巧。根据案件的情况，一视同仁

的决定收费额度，不要贪大求多。节支，节俭是中国人的传

统，有的人认为自已的价值，就在花钱中体现。的确，资本

现在是社会推动的原动力，资本在法律服务市场中的作用越

来越大。但生存中，交换的对象是本领，所以资本暂不在讨

论之列。同时，拥有资本与勤俭并不矛盾。节支的具体表现

可以是在时间允许的情况下乘公汽出入，不大手大脚花钱，



根据自身的经济情况，决定支出额度。四、律师的推销法则 

推销，是一个世界性的话题。在贸易全球化状态下，如何互

通有无，这是每个人都要面对的现实。推销是相互的，当今

世界，没有一个人，能够不依靠社会而生存。那么勇敢的告

诉社会，你能为社会和他人做些什么，是律师推销自己的关

键，因为社会和他人需要律师的法律服务。就推销方式而言

，有传统式和现代式两种。传统式就是口口相传，律师的名

气一传十，十传百，“酒好不怕巷子深”，说的就是这个道

理。但这只适用于小城镇和县城。现代式，就是用手机短信

、电子信箱等现代通讯工具发自荐信进行推销，并主动应酬

，扩大社交圈。律师只有积极主动投身到社会生活中，参加

公益活动和各类社会活动，才能让每一个他所接触的人，了

解自已是律师。而且每一次的出庭，都是律师向社会展示自

已风采的机会。 石勇 二????四年一月七日 100Test 下载频道开

通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


