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E5_B8_88_E7_9A_84_E8_c122_480613.htm 最后在看郎咸平的

《本质》一二册，这个一直将自己标榜为“资本主义经济学

家”的学者，他的书确实让人受益匪浅，从实证到理论，翔

实的数据运用与推断，娓娓道来一个又一个行业的本质。 运

动服行业的本质是“联系运动精神”，咖啡店行业的本质是

“体验增值”，化妆品行业的本质是“品牌人格化”，电影

行业的本质是“刺中观众的幻想神经”，赌博行业的本质是

“提供优质的享受环境和服务”，等等。这个彻头彻尾的“

资本主义经济学家”正在努力告诉国人，每一个行业都有自

己的本质。在此，作为一名职业律师不得不反问自己，律师

行业的本质是什么？ 要搞明白律师行业的本质，必须明白两

个问题。 首先得搞清楚法律的本质，法律的本质是什么？是

规则，是由国家强制力保证实施的规则。 为什么要强制？因

为法律要维护一部分特殊的人的特殊利益，要求另一部分人

必须无条件地服从另一部分人的利益要求。所以法律关系中

的人，一定是有着特殊、特别、特定利益的人。 其次，要搞

清楚律师的职业特点。律师执业活动是基于当事人的利益委

托，而不是基于国家的委派或授权。律师与当事人关系是一

种委托代理关系，这种委托代理关系的本质什么？是一种租

赁关系。当事人租赁的是律师的专业知识、技能、智慧和影

响力，也就是说律师与当事人的关系是自己租赁给当事人使

用的关系。这正如出租车司机把自己和自己的汽车都一起租

给乘客一样，在租赁期间只能服从当事人的利益需求，否则



这种关系就没有存在的价值与意义。 当事人为什么时候聘请

律师？就是为了在纷繁复杂的社会关系中获得安全和利益的

最大化，归结成一个字，就是“赢”。帮助当事人在交往、

交易和冲突中赢得安全和利益。人类在数千年的发展中，形

成了错综复杂的社会关系和游戏规则，人与人之间交往往往

就是一种搏弈，在这种搏弈中技能、方法固然重要，但是更

重要的是力量和智慧。当事人为了自己的利益和安全，就不

得不租用各种社会力量和智慧来帮助自己，律师仅仅是其中

之一。 “赢”包括两层含义：一是赢得最多；二是输得最少

。为此，律师就必须运用自己的专业技能和智慧，为当事人

设计好其与他人交往与交易的套路，以期在利益最大化的同

时风险最小。当然风险包括法律风险和非法律风险，法律风

险防范与控制是每一名律师的必须的基本功，但决定一名律

师的实力的是非法律的风险的控制和处理能力。 非法律风险

的处理有两种基本方法，一是显、二是隐。在所有复杂的关

系中能上升到法律关系的，就用法律关系的形式包装并固定

下来，以约束交易双方并在风险实际到来时有据可依。对无

法或不可能、没必要上升或到法律关系的复杂关系，应归于

隐，采取即时发生即时消灭的原则，永远沉没于江湖、不留

任何痕迹，使其永远不能复原。把普通的、有瑕疵的社会关

系修复为完整的或完善的法律关系，并取得法律的保护和支

持，同时消灭、隐弃那些不能修复社会关系，使其在法律面

前不存在，这就是律师赢的术和道。在此不得不强调的就是

律师的职业操守，回到民法上所说的善意和恶意，善意的显

和隐是符合律师的职业操守的，恶意的显和隐即为不违反律

师职业操守的，其合理性在于度，就是所谓的合理规避。律



师的职业操守根本上说是社会标准，而不是法律标准，或者

说不仅仅是法律标准，当然也不是普通的社会道德标准，如

果按照普通的法律标准和社会标准，律师是没有办法开展工

作的或者说其工作没有社会价值与意义。 时下很多当事人都

迷信律师的法官的关系，租用律师与法官的特殊关系赢得官

司，是最低层次的也是最没有专业水准的一种，也是律师及

整个律师行业没有力量和缺乏智慧的表现，但似乎也是不得

已而为之的事，有太多的难言之情。 总之，律师的行业本质

是帮助委托人赢得安全和利益。 100Test 下载频道开通，各类

考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


