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E8_BD_A6_E6_B6_88_E8_c122_480911.htm 数年前推出的汽车

消费信贷，据说是为了启动私人汽车消费、推动内需而作出

的重大优惠措施。做了好几年“轿车梦”的我，好不容易积

存了近十万元，经反复比较、衡量，我决定以按揭购买一款

颇为流行的中档国产小轿车。万事具备，本以为可以圆了多

年的美梦，谁知，到汽车销售商处开出三年期70%贷款购车

计划，不看不知道，一看吓一跳。研究了几个月，仍百思不

得其解。全文照录如下： 《消费贷款，圆您汽车梦！》 车型

：×××××；价格：165000元； 1，首期付款（押金）30%

，共50000元（银行贷款70%，共115000元）； 2，履约保证

金16500元（保证金还清后退还购车人）； 3，车辆购置

税15000元； 4，入户费500元；抵押费100元； 5，保险

费10166元。 办完全部手续费用合计为92266元，每月还款本

息3496元，三年共付利息10856元。 保险费清单：1，车损险

：3540元；2，第三者险：1755元；3，盗抢险1320 元；4，司

乘险：500元；5，自燃损失险：660元；6，贷款归还保险2391

元。合计：10166元。 如果你想通过贷款圆汽车梦，你就得全

部无条件地接受上述条款当然，除此之外还要购车者提供有

相当稳定收入的保证人签字为你的贷款作担保。虽然按照目

前我的存款和预期收入也能承受得起，但极不合理的附加条

件使我对信贷购车望而却步。 不合理的条件之一：附加的保

险条款不但种类繁多，费率高，且极其不合理。“保险自愿

”本是《中华人民共和国保险法》的基本原则，但这一法律



原则到了“汽车信贷消费”中完全变了味：如果你想享受银

行信贷，你必须无条件放弃这一权利不但要放弃购不购买保

险的权利，而且还要放弃选择保险公司购买保险的权利。“

保险自愿”的法律原则演变成利用某种优势迫使投保人“就

范”。除此之外，保险费率之高也令人啧舌：六项共达10166

元，竟占了汽车本身价值的16%以上！这还只是第一次交付

的保险费，还没有考虑有些保险是每年度购买一次的。在六

项保险中，最令人费解的是第六项所谓“贷款归还保险”。

消费者已经提供了保证人，向汽车销售商交纳了汽车价款总

额10%的“履约保证金”，预付了30%的汽车价款，办理了所

购汽车的抵押担保手续，这样的繁杂的担保方式在通常的经

济交易活动中已经很少见，但这还不够，还须购买“贷款归

还保险”！这项保险可以说完全没有必要。即使真有必要买

，也应当由银行买单：因为是你银行担心买车人不履约，当

然就应当你银行为这项保险买单了。 不合理条件之二：汽车

之外的附加税、费实在太繁重，令人感觉这简直不是在鼓励

消费，而是限制消费。汽车购置税15000元，已经够重，可能

在世界各国中并不多见。国家税收是强制性的，且“取之于

民用之于民”，我们尚能理解和接受。但税率是调节国民经

济的重要杠杆之一，税率的高低反映国家对汽车消费的限制

与鼓励。高达10%的税率，是以前限制汽车消费时期定下的

，至今国家政策已经历了从限制汽车消费到鼓励个人汽车消

费的重大变化，而当年限制汽车消费的税率却丝毫未变。从

税率上根本看不出国家鼓励个人汽车消费的态度。除此之外

，消费者须承担的各项保险费合计高达10166元，另还要承担

三年的银行利息共计10856元。加上购置税10%，三项合计高



达36022元，还没有考虑每年需交纳的养路费、路桥费、停车

费、汽油费、护养费⋯⋯汽车消费者可谓不堪重负。光上述

三项就占了汽车总价的22%！如果以此36022元存在银行用于

交通，比如说，一出行就请出租车，假设平均每天用于“打

的”为30元，光此笔费用可用于“打的”共1200天，即将近

四年时间，还没有考虑购买车辆的本金165000元，如果存在

银行，光利息也可够用于“打的”了，还省却了诸如停车之

类的一大堆烦恼。 不合理条件之三：银行贷款收取利息却不

承担任何市场风险，将本应由其承担的信贷风险一古脑全部

转稼到汽车消费者身上。银行贷款是一种市场经营行为，是

经营行为就意味着应当承担或多或少的风险。风险与利润成

正比，这是市场经济铁的规律。不承担任何风险的“利润”

不叫利润，简直就是超经济手段的掠夺！消费者提供了保证

人，又以自己的汽车作了抵押，已经有双重“保险”了，在

银行个人信用等级制度建立之前，剩下的风险控制应当是银

行对贷款人、保证人进行个案资信调查，以便区别对待。但

银行却不这样，而是在保证、抵押两种担保之外，硬要消费

者另购买所谓“贷款归还保险”。要购买也罢，这一险种按

其性质应由银行向保险公司购买，由银行支付保险费，因为

这一险种按其性质投保人是银行你怕贷款人不还款，向保险

公司购买保险，一旦贷款人不还款的事实出现，保险公司即

向银行赔款，这类性质的保险费，理所当然应由银行支付。

但对不起，你要贷我的款圆汽车梦，你就得帮我“买单”。

当前，我国的保险业务、银行金融信贷业务在一定程度上还

带有行业垄断性质，消费者实际上几乎毫无选择余地。因此

，“利用行业垄断优势”迫使消费者接受不合理条件这条路



暂时还可行得通。但“人无远虑，必有近忧”。中国目前已

加入世贸，外资银行和保险公司大举进军中国金融信贷、保

险领域是迟早的事。到那时，以这样不平等的条款对待消费

者恐怕就要付出严重代价：失去市场份额。 不合理的条件之

四：按揭买车，汽车销售商还要向购车者收取汽车价款10%

的所谓“履约保证金”。汽车销售商对贷款购车消费者总是

“另眼看待”：你要贷款购车，就不能与其讨价还价，不能

享受汽车销售商对其他消费者的优惠。而最不合理的是汽车

销售商要向购车者收取汽车价款总额的10%所谓“履约保证

金”。贷款合同是消费者与银行双方签订的合同，履约不履

约与汽车销售商何干？消费者不按时还款就要按银行事先拟

好的格式合同条款，向银行交纳不菲的滞纳金，难道汽车销

售商能代消费者交？消费者完全不履行合同还有保证人，还

有已作抵押的汽车，汽车销售商能代替承担违约责任吗？汽

车销售商不是消费者的担保人，显然不会承担这种责任。虽

然汽车销售商宣称：这10%的“履约保证金”到消费者还清

贷款后，会将本金和利息还给消费者。但在消费者履行了那

么多的履行还款合同的担保手续后，仍收取10%的所谓“履

约保证金”，实在无法作出合理解释，却使消费者无辜少享

用贷款超过总贷款额的14%。以上述三年按揭购车计划为例

，消费者向银行贷款115000元，却被汽车销售商先行扣取汽

车款的10%，即扣掉16500元，消费者实际只能享受到银行贷

款98500元。我们只能作出这样合乎情理的解释：你向银行贷

款，须给我14%使用，否则，你别想享受贷款购车！是啊，

“消费贷款，圆您汽车梦！”这从广告上享受还可以，如真

要付诸实施，贷款买车，一系列的不平等、不合理条款要压



得你透不过气，辗转反侧，难以理解，难以使心态平静，这

还叫“美梦”吗？三思后行好了。不是买不起，而是受不了
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