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https://www.100test.com/kao_ti2020/487/2021_2022__E9_93_B6_E

5_8D_8E_E5_9F_BA_E9_c33_487211.htm 特定客户资产管理业

务，业内俗称专户理财。近期多家基金公司获准开展特定客

户资产管理业务，标志着国内基金业专户理财业务全面开闸

。 记者日前专访了先期获得业务资格的银华基金管理公司总

经理王立新，他表示：“特定客户资产管理业务对于基金业

而言不仅是新业务领域的扩展，更是基金公司增强自身实力

，迈向综合性资产管理公司的重要契机。” 打造综合资产管

理公司 近两年基金公司在公募基金的投资方面取得了比较好

的成绩，历经十年发展的基金业目前在证券市场上也获得了

相当的话语权。然而王立新坦言，我们与国外成熟的资产管

理公司相比差距还很明显，无论是从丰富基金公司的产品和

服务，还是从壮大机构投资者队伍、增强国内基金公司竞争

实力的角度，都需要进一步扩展基金公司的业务范围和投资

领域。 从基金公司的发展现状来看，目前，国内基金公司的

英文名称大多为“Fund Management”（基金管理），事实上

国内基金公司目前99％的业务收入来源也正是共同基金的管

理费收入。而“从成熟市场资产管理公司管理的资金构成来

看，共同基金的占比呈下降趋势。”王立新说，“专户理财

等新业务的开闸将成为一个新的起点，基金公司将从基金管

理，逐渐发展成为Asset Management（资产管理），从单纯的

公募基金管理向全功能、综合性资产管理公司发展，也只有

这样才具备与国际同行竞争的实力。”王立新说。 另外，从

稳定市场的角度上来看，目前基金公司管理资产的来源过于



单一，由于公募基金中存在大量的短线资金，导致基金规模

变动较为频繁，在一定程度上对市场波动造成叠加的效果；

而特定客户资产管理等业务的开闸，可以引入不同类型、不

同投资偏好的资金进场，这将在一定程度上有利于市场的稳

定。 备战专户理财 王立新告诉记者，银华基金备战专户理财

业务起步较早，公司成立了独立的特定客户资产管理部，配

备了多名资深专业人员，并增设了专门的投资决策委员会。

同时，在获得该项业务资格后，银华还特别开通了专户理财

业务的咨询专线。 对于市场广泛担心的所谓利益输送问题，

王立新告诉记者，“所谓利益输送的风险是可以通过制度和

规则的确立来有效规避的。”银华基金严格按照监管部门规

定，制定了有关专户理财业务的投资管理、公平交易管理、

内部管理等一系列制度，并将公募基金和专户理财的投研人

员严格区分。另外，早在一年前，银华基金在内部部门设置

上将集中交易室作为一个独立部门从公司的投资部中剥离出

来，“比如，如果投资过程中出现公募基金和专户同时提出

交易需求，由集中交易室按照交易比例进行公平分配，杜绝

利益输送问题的出现。”王立新解释道。 “银华基金也决不

会重专户而轻公募。”银华总经理王立新在采访中多次强调

，王立新告诉记者，目前银华基金旗下基金经理岗位均未发

生变动。 “银华将以稳健的方式推进特定客户资产管理业务

的持续发展。”作为先期获得业务资格的基金公司，王立新

对未来充满信心。 “业务开展初期的竞争一定会很激烈，但

银华不会无原则地迎合客户，例如进行承诺保底收益等违规

操作；银华也不会把费用压得很低，推行简单的价格战。”

银华视稳健为公司发展的生命线，公司成立7年来保持了零违



规的记录。 王立新告诉记者，靠业绩说话是最根本的。“今

年以来，我们的专户理财投资团队进行了一系列模拟操作，

取得了比较好的成绩，有的投资组合今年以来的收益率甚至

达到了20%。” 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下

载。详细请访问 www.100test.com 


