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公司获准开展特定客户资产管理业务。从市场反映的情况看

，各方对此项业务十分关注。按照规定，基金专户理财的试

点阶段允许基金管理公司开展5000万元以上“一对一”的单

一客户理财业务。我国基金业一直把专户理财作为新的业务

拓展点，有意从纯粹的公募基金公司转向综合性资产管理公

司。 博时基金公司副总裁李全介绍，为申请并开展特定客户

资产管理业务，博时为此做了一系列的准备工作，包括根据

该业务特点，建立了专职的特定资产管理部，配备了一批投

资和研究经验丰富的股票和债券投资专业人员，还设立了专

职的监察员和会计人员。目前，相关人员已全部到位。博时

还成立专门的机构负责对机构客户的服务工作。另外，博时

建立健全了投资及风险管理制度体系。 广发基金有关人士表

示，获得专户理财资格对公司意义重大。广发基金已经根据

开展专户理财业务的需要，建立了一套符合业务需求的组织

结构、管理团队、管理流程和风险管理等体系，为专户理财

发展储备了管理人才、技术和资源。广发基金将抓住机遇，

大力开拓专户理财业务，促进公司业务多元化发展。 银华备

战专户理财业务起步较早，准备时间和工作都做得比较充分

。目前银华已完成了组织架构的搭建，由总经理亲自分管，

成立了独立的特定客户资产管理部，并配备了多名资深的专

业人员，并开通了专户理财业务咨询专线；在制度建设上，

银华制定了有关专户理财业务的投资管理、公平交易管理、



内部管理等一系列制度；同时，银华还成立了专门的投资决

策委员会，在公司研究部门的基础上，按照特定客户资产管

理的投资特点进行深入研究和独立决策。 汇添富基金公司已

于近日与至少五位客户顺利达成了关于特定客户资产管理的

明确合作意向，其中包括两家机构客户和三位个人客户，相

关合作协议的签订也已进入了具体操作流程中。汇添富基金

公司高度重视特定客户资产管理业务，较早成立了特定客户

资产管理部门，并就这项业务的开展进行了一系列的市场调

研和信息整理工作，对于不同客户需求有相当程度的了解。
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