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理兼市场业务总监于东升表示，我国基金业整体上目前仍然

处于发展的初期。作为专业的资产管理机构，我们不仅需要

履行为客户创造良好业绩的神圣职责，还要承担起投资者教

育和服务的社会责任。 承担投资者教育的责任 来自于中国证

券业协会的调查数据显示，2006年以前股票型基金半数以上

为机构投资者持有，但2006年下半年以后，个人投资者的占

比快速大幅上升到90%，机构投资者占比下降到只有10%。在

目前一亿左右的基金个人账户中，月均固定收入在2千元以下

投资者的比例为25.4％，月均固定收入在2千至5千元之间的投

资者比例为50.6％。可见在基金个人投资者中，月收入在5000

元以下的群体占76%的绝大比例。2004年－2007年四年间，个

人投资者股票基金的平均持有周期分别为20个月、18个月

、14个月和9个月，呈逐年下降的趋势。 于东升表示，由以上

数据可以看到，个人投资者占比大幅提升所导致的投资者结

构重大变革，是基金行业取得巨大进步的重要标志之一，说

明基金这种投资工具已经较为充分地为普通投资者所认知和

认同。但在这样一个投资者群体中，风险承受能力较低的中

低收入者占有绝对的优势，这些投资者的大部分资产又恰恰

配置在了风险相对较高的股票型基金上。 于东升认为，一方

面，持有人结构的单一现象和盲目进行高风险的资产配置将

导致基金产品本身的发展不均衡；另一方面，非理性地博取

短期收益的心理与基金这种长期投资工具的性质不相匹配，



都将影响到基金业长远发展的基础。 “一个投资者需求多元

化、理财产品多样化的市场才能称得上是成熟健康的市场。

毋庸置疑，我国基金业经历了2006、2007两年的飞速发展，

但行业整体仍然处于发展的初期。在这样一个特殊的历史时

期，作为专业的资产管理机构，我们不仅需要履行为客户创

造良好业绩的神圣职责，还要承担起投资者教育和服务的社

会责任。” 共同实现合赢人生 于东升介绍，在已经过去

的2007年，泰达荷银在全国范围内开展了一系列有关理性投

资的巡讲活动，总数超过500场，直接受众超过十万人次。泰

达荷银启动“合赢2008，财富千万家”大型投资者教育活动

，就是要继续以持有人利益最大化为目标，将公司稳步建立

的企业社会责任文化，通过内容更为丰富、层次更为清晰、

更有针对性的投资者教育活动展现出来，让更多人、更多家

庭实现财富梦想，成就幸福之家，合赢财富人生！ “在零售

市场，2008年泰达荷银的明星理财团将走遍全国，燃点财富

之火。2007年，泰达荷银举办投资者教育活动大大小小共计

数百场，今年我们将在提升举办场次数量的同时，更要有质

的飞跃。泰达荷银旗下众多金融理财方面的专家，包括客户

经理及投研人员以及我们外聘的健康专家等有利于投资者快

乐生活的各行各业的专家组成明星理财团，在全国举办巡回

讲座。一方面，帮助广大投资人认清当前投资形势，做出正

确选择；另一方面，与投资人分享健康快乐生活的秘诀。而

在高端机构市场，2008年，泰达荷银将为高端客户量身打造

专业的投资理财服务。一对一的资深理财顾问，独立专业的

理财团队，为高端客户提供高品质的服务以及更多的“合赢

人生”增值服务。近期，泰达荷银就将与恒安人寿标准联合



举办高端客户理财讲座，打响我们今年开门红的第一炮。”

100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


