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管理（英国）有限公司和山西信托有限责任公司共同创建了

汇丰晋信基金管理有限公司。一个是全球知名的投资管理集

团，在共同基金，退休资产管理及企业账户管理方面均处于

行业领先地位，旗下拥有全球最大的离岸中国股票基金之一

汇丰中国股票基金；另一个来自于中国近代金融业的发源地

山西，恪守诚信待人、艰苦创业、不断创新的经营理念，以

曾执全国金融业牛耳的晋商面貌示人。 汇丰晋信融合了两大

金融机构的成就、实力、专才和承诺；融合了中外力量和东

西智慧；融合了山西信托和汇丰投资管理的深厚本土经验及

国际视野，必将成功复制股东的辉煌历史，在中华大地上创

出又一新的篇章。 重视创新： 为行业注入新的生命力 2006

年4月，汇丰晋信基金公司推出了国内首只生命周期概念基

金2016生命周期基金，主要目标客户为年龄在30-50岁的中等

收入人群，这是生命周期投资概念首次被引入中国内地。以

此为契机，汇丰晋信开辟了基金营销的全新模式生命周期概

念营销，告诉投资者在不同年龄段产生不同的投资需求，可

通过合理的资产配置和专业投资人士的帮助，就能够实现中

长期的投资目标。 2016基金在设想之初就牢固树立了与已有

基金产品的差异化特征。一、目标客户明确。2016基金的潜

在客户是未来养老理财需求、未来子女教育理财需求和其他

有较长期资金理财需求的个人客户。二、一站式服务。2016

基金为没有时间关注复杂证券市场的投资者提供了一种一站



式服务的产品。三、设立目标期限。2016基金属于生命周期

型基金中的“目标时间型”，即设立了一个“目标到期

日2016年6月1日”。基金到期日后，将主要投资于高流动性

的非股票类资产。四、资产配置动态调整。基金在开始阶段

追求获利水平、中期阶段追求市场收益、最后阶段追求已有

资产的保值，风险随着时间的推移逐渐减少。五、分段收费

模式。2016基金随着资产配置的改变，主动改变基金的管理

费率和托管费率。这样使得基金在运作过程中能够保持合适

的收费水平。六、全球管理背景。2016基金同时获得汇丰投

资管理在全球资深的投研团队的支持，包括管理方法、选股

模型和风险控制等；山西信托对市场和客户的需求的深入了

解。2016基金发行后，公司在创新方面所取得的成果获得了

市场和专业机构的认可。 专业投资： 倾力打造值得尊敬的投

研团队 目前，汇丰晋信投研团队人数20人，平均年龄31岁

，70%以上研究生学历，平均金融行业从业年限为7年，拥有

多名特许金融分析师（CFA）。其中投资总监由来自汇丰投

资的麦家仪女士担任。在数年的投资实践中，麦家仪积累了

丰富的经验，建立了比较成熟的投资理念与投资风格。 汇丰

晋信的投研团队极为重视流程、合规性和投资纪律，这其实

也是传承了汇丰投资管理一贯的严谨投资的精神。比如，作

为奉行基本面投资的基金管理团队，旗下基金的所有重仓股

票投资品种，必须走完从信息采集调研完成投资模型形成报

告的全部流程。宁可买股的时机流失也绝不能将任何其它因

素凌驾于流程之上。而投资流程则是先自上而下，再自下而

上。 从全球基金公司的资产管理模式看，投资研究一体的做

法是很普遍，但成功的公司却不多。所以，既然选择了投研



一体，那么就要尽力使得投资研究的融合度提高。汇丰晋信

的融合机制，现在不仅仅包括每天的晨会，每周两次的投资

研究会，每月一次的投决会这样的正式平台，还包括投研团

队之间非正式的小组，这一做法让基金经理们、资深研究员

能够在行业和公司研究上有深入的交流和学习。同时，投研

小组还经常与汇丰投资管理的海外同事沟通，从而能够充分

的共享集团全球投研平台的最新成果，及时获取海外市场信

息和趋势。 在有了合适的架构和政策之后，一个基金公司的

投资团队长期能不能成功，其实就取决于执行。首席投资官

麦家仪认为，执行水平是决定长期投资结果和提升团队投资

能力的关键所在。执行流程并不意味着铁面无情。这就是汇

丰晋信的投资管理模式的一个特色，既要把西方那套成功的

制度、架构、理念拿进来，要重视执行，又要加上东方的人

性化管理，关心投资团队成员的内心想法，给大家发挥的机

会。 麦家仪说，她的目标是汇丰晋信的投资团队能够成为业

内最受尊重的团队。 投资者教育： 塑造品牌的最好方式 汇丰

晋信总经理李选进认为，让个人投资者真正体验到专业水准

的贴身服务，是公司客户服务的目标之一。对于中国这样波

动较大的新兴市场，培养投资者良好的投资意识和习惯，比

一味强调高收益更为重要。 最近市场出现了较大幅度的震荡

，投资者心态发生了微妙变化，帮助投资者正确认识风险、

了解基金投资的特点，就显得益发重要。股指大跌后，汇丰

晋信的基金客户在第一时间收到了公司对市场的分析，提醒

投资者理性看待暴跌行情。 汇丰晋信一直致力于推进投资者

教育和服务。2006年7月份推出的“简单投资运动”，短短几

个月时间在全国范围内完成了近百场理财讲座。出版了图文



并茂的《红楼理财》、《投“基”36计》两本与基金投资有

关的理财书籍、小宝Flash 等普及投资教育的文章和动画也受

到广泛关注，引发了基金业以讲故事的手法进行理财教育的

热潮。 李选进表示，去年以来基金业迎来了前所未有的发展

机遇，与此同时投资者教育也需要创新。现代生活节奏快、

资讯密集，而基金又是相对复杂的一种投资产品，基金公司

应该“化繁为简”，变枯燥为有趣，在信息传播形式上进行

创新，才能真正达到让投资者了解基金、了解风险的目的。 

目前中国投资者队伍已经日益庞大，单一模式的理财信息显

然会有不足。于是汇丰晋信对不同的投资者作了细分，针对

他们的特点推出不同的营销产品，开创了一种独特的营销模

式。比如，小宝FLASH是针对比较年轻的白领，而红楼理财

则旨在打动那些有较高文化修养的、同时又喜欢轻松投资的

群体。还有“婚姻和家庭理财”、“留学理财”、“退休养

老理财”专题等等，围绕客户的生命周期提供基金产品、理

财方案、相关资讯等一系列配套产品。 基于在投资者教育做

出的创新性贡献，权威投资管理杂志《亚洲资产管理》颁给

了汇丰晋信基金管理公司一项代表亚洲区域内崇高荣誉的奖

项“2006年度最具创新投资者教育奖”；2007年12月，知名财

经网站东方财富网又将“2007年投资者教育优秀奖”授予汇
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