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https://www.100test.com/kao_ti2020/488/2021_2022__E5_9F_BA_

E9_87_91_E4_B8_93_E6_c33_488371.htm 随着交银施罗德、中

海基金迅速敲定各自专户理财的第一单业务，备受市场关注

的基金公司特定客户资产管理业务（专户理财）正式进入实

质操作阶段。由于专户理财资金量大，并且基金可以得

到20%的利益分成，面对这一有3000亿元市场空间可开发的“

大蛋糕”，基金公司早已经磨刀霍霍⋯⋯ 基金专户理财拉开

帷幕 “我们现在正在抓紧时间进行理财团队的配置和培训。

只等专户理财实施细则出台。”早在今年年初，多家基金公

司在接受本报记者采访时这样表示。而随着3月25日《特定资

产管理合同内容与格式指引》（以下简称《指引》）的正式

出台，已经获得专户理财资格的基金公司迅速抢占市场。 在

《指引》下发后，两家基金公司立刻宣布签下专户理财“第

一单”业务。交银施罗德基金率先透露，该公司作为资产管

理人与上海某知名民营企业已草签了资产管理合同，资产委

托金额近亿元。 随后，易方达基金公司、中国工商银行和一

知名机构正式签署了特定资产管理三方合同，由易方达基金

担任投资管理人、中国工商银行担任托管人。这是国内第一

单三方正式签署的特定资产管理业务合同。 最新消息显示，

总额为10亿元专户理财大单落户中海基金。据了解，由于资

产委托方为大型国有企业背景，高度重视本金的安全，所以

该专户理财产品设计为一款低风险、追求稳定的绝对收益产

品。 最多可分享20%盈利成果 基金公司迅速抢占专户理财市

场，除了分享市场份额外，最为主要的原因是最高20%的理



财分成。根据相关规定，特定资产管理业务管理人可以与委

托人约定，提取适当的业绩报酬，业绩报酬的提取比例不得

高于所管理资产净收益的20%。相比公募基金靠每年提

取1.5%的管理费，对基金公司显然有着极大的吸引力。 为了

吸引更多的客户，基金公司在专户理财方案的设计上也花了

不少功夫。据了解，易方达基金的专户理财产品根据风险程

度划分为低、中、中高、高4个阶梯，推出了4类与保险公司

投资连接险类似的理财产品；南方基金公司则设计了7款风险

收益特征不同的产品方案，包括股票精选、股票基金双选、

基金优选、股债混合精选、新股添利、灵活配置和策略避险

，按投资方向对股、债、基金进行组合；尚未签订订单的嘉

实基金公司根据不同风险特征设计了8种产品类型。 不过，

这些产品也是基础方案，各家公司均强调专户理财还是以“

量身定做”为主。 利益输送恐难防范 由于获批的基金公司重

点筹划专户理财业务，因此，不少“明星”基金经理被调离

原岗位，就任专户理财方面的职务。 记者了解到，易方达基

金管理公司总裁助理肖坚，出任专户资产管理业务总监。博

时基金专户理财部门由原基金裕富基金经理归江掌舵，华夏

兴和的基金经理郭树强辞去公募基金职位转任专户理财部门

总监。 如果公司自身无合适人选，则选择挖人。景顺长城基

金专户理财负责人来自于招商基金的一位基金经理，而原长

城久富核心成长股票型基金经理项志群前脚刚在长城基金公

告离职，后脚则已加入大成基金专户理财部门。 业内人士表

示，在众多基金公司备战专户理财大战的情况下，由此造成

基金经理的变动加大，这对原本投资于“明星”基金经理的

基民来说不是件好事，毕竟投资基金的最重要原因是投资基



金经理的操作思想。 更多市场人士则担心专户理财会助长“

老鼠仓”的大行其道。因为已有传闻，说某些基金公司允许

专户理财的客户进行一定资金量的随盘操作。 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


