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这一原则在保险经纪的发展中同样适用与行业联手,借助行业

平台发展经纪业务显然是一个不错的选择. 行业联手与行业联

手,能够赋予经纪公司得天独厚的优势.这主要体现在产品开发

设计上,行业积累的丰富数据能够为中介公司在产品费率测算

、功能设计等方面提供支持,尤其是在市场空白、相关数据缺

乏或专业性较强的情况下,此类经验和数据就更为宝贵. 专业

化在承保、理赔、风险管理等各个方面都能充分体现,这对投

保人、保险公司和受益人有很大的吸引力.“经我们办理的体

育保险赔付率并不高.”中体保险相关负责人介绍说.由于在主

办方的选择、风险管理上的经验,专业的经纪公司能够为保险

公司带来优质的业务.风险管理也是经纪公司最关键的职能,能

够为投保人提供专业化的意见和建议,最大程度规避风险.在理

赔上,由于经纪公司代表的是客户的利益,显然能够为投保人省

去不少后顾之忧. 潜力巨大“在保险代理、经纪和公估三类保

险中介的发展中,经纪公司是发展最快的.”保监会中介监管部

陈晋平表示. 虽然我国保险经纪仍处于起步阶段,但是发展潜

力巨大. 首先是巨大的市场空间. 其次是市场机制的良性选择

以及监管的规范为经纪公司的发展创造环境.在市场主体的优

化过程中,经纪公司也将面临更好的竞争市场环境. 此外,在保

险行业竞争逐渐由价格产品阶段向渠道阶段上升的情况下,保

险经纪公司,尤其是依托行业优势、具备专业素质的公司,具有
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