
浅谈实行清单报价模式与建筑企业经营转变的关系 PDF转换

可能丢失图片或格式，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/492/2021_2022__E6_B5_85_E

8_B0_88_E5_AE_9E_E8_c67_492189.htm 一、由原93定额的工

程报价向工程量计价清单报价模式转变 前者：93定额模式下

的工程报价，通常是标底编制单位接受业主的委托，将拟建

项目的工程量估算出来并列出清单，提供给各投标单位作为

报价的参考工程量，规定统一取定的材料价格（按上海市工

程建设定额站每月发布的指导价）。投标单位依据93定额，

套用相应的定额子目，按政府规定的建筑工程类别套用相应

的类别费率，主材定价按规定时间的指导价执行。开办费十

项内容，各企业根据自己的实际情况自行报价。最后各投标

单位根据自身的经济实力承诺让利率，中标后工程量以及施

工内容均可按实际施工图调整，因此，编制投标书相对简单

。 后者：工程量计价清单的编制，要求招标人体现其要求的

工程项目及相应的工程数量，全面反映投标报价的要求，是

投标人进行报价的依据，是签订工程合同、调整工程量和办

理竣工结算的基础，招标人承担量的风险。工程内容是施工

和报价的主要内容，工程内容和项目特征有着对应的关系，

指完成该项目可能发生的具体工程，凡工程内容中未反映的

其它具体工程，由投标人根据招标文件或图纸要求编制，以

完成清单项目为准，综合考虑到报价中。工程量清单编制人

应根据计算规则计算工程实物量，计算结果要具有唯一性，

充分体现公开、公正、公平竞争的原则。除附有说明外，所

有清单项目的工程量应以实体工程量为准，并以完成后的净

值计算。建设工程施工工程量以清单的形式予以公开，所有



投标人的竞争起点是一致的，投标人据招标人提供的工程量

清单，结合自身的生产率、消耗水平，根据企业的管理水平

和综合实力，充分考虑市场和风险因素，按照“计价规范”

规定的原则和方法，采用投标竞争策略进行自主报价，投标

人（施工单位）承担价的风险。因此建筑企业的施工单位在

报价上要做好以下几个方面的工作。 1、搜集信息，了解建

设单位及资金来源情况，了解投标对手，认真研究招标方提

供的施工图纸及现场勘测报告，核算工程量大小，审核中，

要视招标单位是否允许对工程量清单内所列的工程量来进行

调整决定审核办法。如果允许调整，就要详细审核工程量清

单内所列的各工程项目的工程量，对有较大误差的，通过招

标单位答疑会提出调整意见，取得招标单位同意后进行调整

；如果不允许调整工程量，则不需要对工程量进行详细的审

核，只对主要项目或工程量大的项目进行审核，发现这些项

目有较大误差时，可以利用调整这些项目单价的方法解决。

2、投标人应明确使用招标人提供的工程量清单原件进行投标

报价，投标报价为工程量清单项目的计价总合，综合单价由

直接成本、间接成本、利润和税金组成，如果使用商品混凝

土，应按工程量清单编制说明要求的拟用数量、部位，将商

品混凝土的价格因素，运输和泵送砼费用一并计入相应的混

凝土项目综合单价中。 3、准确进行报价，做好投标工作，

必须遵循合理低价原则，即报价最低但不低于成本，一个工

程的全部费用是由分项工程费、措施项目费、其他项目费和

税金等组成。采用综合单价法要求每一个清单编码项目费用

就包括一个单位项目所需的人材机费用、管理费和利润。管

理费和利润的标准，在《清单规范》中没有明确规定，但如



何确定管理费和利润的标准，就要求工作人员对单位的工程

成本做全面细致的工作，在工程实体消耗成本已经确立的前

提下，进一步优化施工组织，提高管理水平，降低非实体消

耗成本，减少现场管理及临时设施的费用，尽可能多获利润

。在清单报价中，也可根据自己的定额直接进行综合单价的

报价。 4、在投标过程中，编制好施工组织设计，根据对单

位工程成本利润进行的分析，统筹规划，制定施工方案，合

理安排人工、机械，根据市场调研进行材料的选择，优化组

合因素，根据本企业的经营管理水平，经济实力，确定出适

合自己经营、发展的投标报价，注重提高施工组织管理水平

，改善施工技术条件，注重市场信息的搜集和自身信息的积

累，合理控制现场费用和施工技术措施费用，吸取不同专业

施工队伍、以优秀施工方法应用新技术、新材料、新工艺，

组建公司材料采购、调拨，价格信息中心，优先使用企业价

格信息调价，筛选工程主材，工程主材实施预招标，使用约

定价格，从合格材料中优先选择价廉的供料厂商，对于缺少

材料，进行个案询价，以降低材料采购供应成本。在清单报

价中，正确采用定额、间接费率、利润率和税金，技术措施

项目报价可根据本企业和本工程特点适当进行报价。 5、投

标报价基本确定后，可应用投标技巧与策略进行报价。在总

价不变的情况下，如果能够预计今后工程量会增加的项目，

单价可提高（进行综合单价计算时可以适当增加管理费和利

润），这样，结算时可以多赚钱；如果某单项工程数量可能

减少，则可以将单价适当降低，工程结算时，损失不会太大

；对于只填单价而无工程数量（如零星用工、机械台班等）

的项目，单价可适当提高，因为它不会影响投标总价，可以



多得利润。 工程量清单的使用能反映出投标企业的实际能力

。报价作为一个经济指标，是投标企业技术力量和管理水平

的综合体现，能反映出投标企业的实际能力，在竞争中体现

公平。但整个报价过程却变得相当的复杂。 100Test 下载频道

开通，各类考试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


