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中，作价办法很多，归纳起来有固定价格和非固定价格两类

。一、固定价格我国进出口合同，绝大部分都是在双方协商

一致的基础上，明确地规定具体价格，这也是国际上常见的

做法。按照各国法律的规定，合同价格一经确定，就必须严

格执行，任何一方都不得擅自更改。在合同中规定固定价格

是一种常规做法。它具有明确、具体、肯定和便于核算的特

点。不过，由于资本主义商品市场行情的多变性，价格涨落

不定。因此，在国际货物买卖合同中规定固定价格，就意味

着买卖双方要承担从订约到交货付款以至转售时价格变动的

风险。况且，如果行市变动过于剧烈，这种做法还可能影响

合同的顺利执行。一些不守信用的商人很可能为逃避巨额损

失，而寻找各种借口撕毁合同。为了减少价格风险，在采用

固定价格时，首先，必须对影响商品供需的各种因素进行仔

细的研究，并在此基础上，对价格的前景作出判断，以此作

为决定合同价格的依据；其次，对客户的资信进行了解和研

究，慎重选择订约的对象。二、非固定价格(一)非固定价格

的种类从我国进出口合同的实际做法看，非固定价格，即一

般业务上所说的“活价”，大体上可分为下述几种：1．只规

定作价方式而具体价格留待以后确定。2．暂定价。即在合同

中先订立一个初步价格，作为开立信用证和初步付款的依据

，待双方确定最后价格后再进行最后清算，多退少补。3．部

分固定价格，部分非固定价格。有时为了照顾双方的利益，



解决双方在采用固定价格或非固定价格方面的分歧，也可采

用部分固定价格、部分非固定价格的作法，或是分批作价的

办法，交货期近的价格在订约时固定下来，余者在交货前一

定期限内作价。(二)非固定价格的优缺点非固定价格是一种

变通做法，在行情变动剧烈或双方未能就价格取得一致意见

时，采用这种做法有一定的好处。表现在：1．有助于暂时解

决双方在价格方面的分歧，先就其它条款达成协议，早日签

约。2．解除客户对价格风险的顾虑，使之敢于签订交货期长

的合同。数量、交货期的早日确定，不但有利于巩固和扩大

出口市场，也有利于生产、收购和出口计划的安排。3．对进

出口双方，虽不能完全排除价格风险，但对出口人来说，可

以不失时机地做成生意；对进口人来说，可以保证一定的转

售利润。但应看到，这种做法是先订约后作价，合同的关键

条款价格是在订约之后由双方按一定的方式来确定的。这就

不可避免地给合同带来较大的不稳定性，存在着双方在作价

时不能取得一致意见，而使合同无法执行的可能；或由于合

同作价条款规定不当，而使合同失去法律效力的危险。因此

，当采用非固定价格条款时，应酌情确定作价标准，并明确

规定作价时间，以利合同的履行。三、价格调整条款在国际

货物买卖中，有的合同除规定具体价格外，还规定有各种不

同的价格调整条款。随着许多国家通货膨胀的加剧，有一些

商品合同，特别是加工周期较长的机器设备合同，都普遍采

用所谓“价格调整(修正)条款

”CPriceAdjustment(Revision)Clause]，要求在订约时只规定初

步价格(1nitialPrice)，同时规定如原料价格、工资发生变化，

卖方保留调整价格的权利。上述“价格调整条款”的基本内



容，是按原料价格和工资的变动来计算合同的最后价格。在

通货膨胀的条件下，它实质上是出口厂商转嫁国内通货膨胀

、确保利润的一种手段。这种做法已被联合国欧洲经济委员

会纳入它所制订的一些“标准合同”之中。由于这类条款是

以工资和原料价格的变动作为调整价格的依据，因此，在使

用这类条款时，就必须注意工资指数和原料价格指数的选择

，并在合同中予以明确。"#F8F8F8" 100Test 下载频道开通，各
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