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中，进出口商品价格的确定是买卖双方最关心的一个重要问

题。因此，买卖双方在洽商交易和订立合同时，都非常重视

商品的作价问题，他们在讨价还价方面往往需要花费很多时

间。洽商交易当中出现僵局，甚至导致洽谈失败，也往往是

因为在价格方面达不成协议。由此可见，在我国进出口业务

中，正确掌握进出口商品价格，合理运用各种行之有效的作

价办法，并切实订好买卖合同中的价格条款，对贯彻我国对

外政策、完成进出口任务和提高外贸经济效益，都具有十分

重要的意义。 一、正确贯彻作价原则我国进出口商品的作价

原则是，在贯彻平等互利的原则下，根据国际市场价格水平

，结合国别(地区)政策，并按照我们的购销意图确定适当的

价格。在这三项原则中，最重要的是按国际市场价格水平作

价。因为，国际市场价格是以商品的国际价值为基础并在国

际市场竞争中形成的，它是交易双方都能接受的价格，是我

们确定进出口商品价格的客观依据。二、要考虑影响进出口

商品价格的各种因素由于价格构成因素不同，影响价格变化

的因素也多种多样。因此，在确定进出口商品价格时，必须

充分考虑影响价格的种种因素，并注意同一商品在不同情况

下应有合理的差价，防止出现汗；区分情况，采取全球同一

价格的错误做法。(一)要考虑商品的质量和档次在国际市场

上，一般都贯彻按质论价的原则，即好货好价，次货次价。

品质的优劣，档次的高低，包装装潢的好坏，式样的新旧，



商标、牌号的知名度，都影响商品的价格。(二)要考虑运输

距离国际货物买卖，一般都要通过长途运输。运输距离的远

近，影响运费和保险费的开支，从而影响商品的价格。因此

，确定商品价格时，必须核算运输成本，做好比价工作，以

体现地区差价。(三)要考虑交货条件在国际贸易中，由于交

货条件不同，买卖双方承担的责任、费用和风险有别，在确

定进出口商品价格时，必须考虑这些因素。(四)要考虑季节

性需求的变化在国际市场上，某些节令性商品，如赶在节令

前到货，抢行应市，即能卖上好价。过了节令的商品，其售

价往往很低，甚至以低于成本的“跳楼价”出售。因此，我

们应充分利用季节性需求的变化，切实掌握好季节性差价。(

五)要考虑成交数量按国际贸易的习惯做法，成交量的大小影

响价格。即成交量大时，在价格上应给予适当优惠，或者采

用数量折扣的办法；反之，如成交量过少，甚至低于起订量

时，也可以适当提高出售价格。那种不论成交量多少，都采

取同一个价格成交的做法是不当的，我们应当掌握好数量方

面的差价。(六)要考虑支付条件和汇率变动的风险支付条件

是否有利和汇率变动风险的大小，都影响商品的价格。例如

，同一商品在其它交易条件相同的情况下，采取预付货款和

凭信用证付款方式下，其价格应当有所区别。同时，确定商

品价格时，一般应争取采用对目身有利的货币成交，如采用

不利的货币成交时，应当把汇率变动的风险考虑到货价中去

。此外，交货期的远近、市场销售习惯和消费者的爱好等因

素，对确定价格也有不同程度的影响。"#F8F8F8" 100Test 下载

频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


