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，对这张信用证的背景不清楚，因此不敢收。正当摩托车出

口企业发愁的时候，境内一家外资银行向该企业伸出了援手

，为他们解决了难题。与国内银行相比，外资银行在中国可

以做的业务品种，在数量上并不占优势。但是，假如充分了

解外资银行的优势，国内的企业反到可以解决很多中资银行

解决不了的困难。 中东非洲信用证都能接 上面提到的案例，

就是加拿大蒙特利尔银行广州分行所处理过的众多客户之一

。这家银行于1995年11月正式开业。该银行开业以来，许可

经营的金融业务只有12项，但是这家银行有选择地把国际贸

易融资作为主要开展的业务之一。因为他们知道，其遍布世

界的网络是中资银行可望而不可及的，是他们最大的优势。

据该行的负责人介绍，目前蒙特利尔银行和俄罗斯、南美洲

的巴西、秘鲁、智利、哥伦比亚等，东欧的哈撒克斯坦、爱

美尼亚、罗马尼亚，中东地区包括沙特阿拉伯、土尔其、埃

及等，及非洲多个地区的银行均有业务的往来。这些地区的

银行的信用证都可以被蒙特利尔银行认可。而这些地区，由

于中资银行很少跟当地有代理行关系，所以从那边开出的信

用证，一般情况下是不敢接受的。他举了一个例子，一个企

业接到俄罗斯商人寄来的信用证，走了几家银行，由于无法

判定信用证的真假，所以没有一家银行肯接收。但是拿到蒙

特利尔银行之后，银行发现开信用证的那家俄罗斯银行正好

与其有代理行关系，因此马上给企业办理了贸易融资。这种



情况在广州交易会期间非凡常见，很多来自非发达地区的进

口商，都差一点因为这种原因而失去和中国企业合作的机会

，反之也是中国企业失去开拓国际市场的机遇。 贸易融资产

品有特色 外资银行的很多国际结算业务都可以为国内的企业

所用，比如蒙特利尔银行重点推出的“无追索权远期信用证

贴现业务”，和国内很多银行推出的信用证融资业务相比，

其“无追索权”又成为一大亮点。这一业务仅以信用证为依

据，无需公司提供财务报表、公司经营状况等任何额外资料

。该业务不限通知行，非该银行通知的信用证也可以办理此

业务。无追索权远期信用证贴现业务资金周转快，不需也不

占用公司的银行额度，降低外汇风险，收汇时间缩短，可以

马上结汇并申请退税；最重要的是该业务成本低廉，可利用

远期优惠来提高出口单价转移贴现成本，给海外买方提供更

长期的付款期限，提高出口竞争力。可以说，这种“远期信

用证” “无追索权贴现”=即期信用证的办法帮助了很多境

内的出口企业和公司，为出口企业和公司解决燃眉之急。 企

业应多了解外资银行 目前，越来越多的外资银行都涌到境内

，它们在帮助一些与境外有进出口贸易的国内企业和公司解

决难题的同时，也和银行建立了代理行关系，为境内银行“

分忧”，减少其风险。就蒙特利尔银行来说，他们与境内的

中国人民银行、中国工商银行、中国银行、中国工商银行、

中国农业银行、交通银行、中信实业银行、招商银行、上海

浦东发展银行、民生银行等等建立了授信关系；还和许多非

银行金融机构建立了业务合作关系，如富国证券，各主要国

际信托投资公司等。蒙特利尔银行还是第一家获准入股中国

证券公司的外国金融机构。这些外资银行目前的业务发展都



有重点，国内企业可以根据自己的需要而选择。像蒙特利尔

银行，目前的金融业务以国际贸易融资、资本市场和信贷业

务等为主。在贸易融资方面，对中国和世界各国之间的贸易

给予融资是该行在中国业务的重点。在资金交易方面，该银

行与中国金融机构进行着非常广泛、非常活跃的合作。另外

，该行还利用自身的优势向商业、农业的公司客户提供存、

贷款业务和汇兑业务。全资附属的美国哈里斯银行还是美

元10大清算银行之一，为金融机构提供美元清算业务，向跨

国公司金融机构和政府机构等提供票据、政府债券以及证券

保险等业务。除了出口企业可以寻求外资银行的帮助外，进

口企业也一样可以利用它的渠道。不久前就发生过这样的事

情：有一位南美商人向上海出口货物。由于目前中国境内没

有南美洲的银行，而国内银行又不熟悉，不敢轻易相信外商

，使该南美商人与国内进口商的买卖陷入困境。后来，在蒙

特利尔银行的帮助下，为该名南美商人作“担保”，才促成

了南美商人和上海方面的合作。 [链接]无追索权远期信用证

贴现业务特点 （1）“无追索”。即蒙特利尔银行在出口企

业已出口货物、收到国外买方的信用证后，立即付钱给出口

企业。而银行则先承担风险，为出口企业先贴钱。万一信用

证到期的时候国外买方还没有将资金还给银行，银行只会向

外商“追数”，而不会向出口企业追索。这样一来，银行几

乎承担了所有风险。 （2）不需“授信”。假如企业想在境

内的银行兑现，一般须与银行存在授信关系，而银行也对企

业的财务状况等有所了解。而蒙特利尔银行不需要这些“老

交情”，他们只看单证的资料。 （3）选择面大。大部分的

境内银行只相信国外有名气银行的信用证，为出口企业贴现



，假如企业碰到不知名银行的信用证，那么境内的银行一般

不予受理。而蒙特利尔银行不然，他们可以接受欧洲、南美

洲、非洲甚至是中东等高危地区的银行所开据的信用证。使

中国出口商人真正能放心地把生意做到世界的每个角落
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