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https://www.100test.com/kao_ti2020/512/2021_2022_2009_E5_B9_

B4_E5_8D_95_c32_512360.htm 在国际贸易实务中，发盘也称

报盘、发价、报价。法律上称之为“要约”。发盘可以是应

对方询盘的要求发出，也可以是在没有询盘的情况下，直接

向对方发出。发盘一般是由卖方发出的，但也可以由买方发

出，业务称其为“递盘”。 交易一方欲购买或出售某种商品

而向对方提出交易条件，表示愿意按此达成交易的行为。通

常由卖方提出，也可由买方提出（又称作递盘）。有实盘和

虚盘两种。实盘是发盘人承诺在一定期限内，受发盘内容约

束，非经接盘人同意，不得撤回和变更；如接盘人在有效期

限内表示接受，则交易达成，实盘内容即成为买卖合同的组

成部分。一个完整的实盘应包括明确肯定的交易条件，如商

品名称、规格、数量、价格、支付方式、装运期等，还应有

实盘的有效期限并应明确发盘为实盘。虚盘是发盘人有保留

地表示愿意按一定条件达成交易，不受发盘内容约束，不作

任何承诺，通常使用“须经我最后确认方有效”等语以示保

留。 一项法律上有效的发盘，须具备三个条件。 １．发盘是

向一个（或几个）特定受盘人提出的订立合同的建议。（注

意概念上要与“发盘的邀请”相区别） ２．发盘的内容必须

十分确定，一旦受盘人接受，合同即告成立。如果内容不确

定，即使对方接受，也不能构成合同成立。 ３．发盘人须表

明承受按发盘条件与对方成立合同的约束意旨。例如：（１

）使用表示发盘的术语。如“发盘”、“不可撤销发盘”、

“递盘”、“不可撤销递盘”、“订购”、“定货”等。（



２）明确规定有效期。“．．．限ＸＸ日复到有效”、“以

我方最后确认有效”、“以未售出为准”等。包括内容一项

发盘，通常包含商品的品质、数量、包装、价格、交货、付

款等六个主要方面的交易条件。《公约》第十四条规定“．

．．一个建议如果表明货物并且明示或暗示地规定数量和价

格或规定如何确定数量和价格，即为十分确定。”如此来看

，一项发盘只要包含商品的名称、数量、价格这三个条件，

就算完整。邀请发盘 一个建议，如果内容不十分确定，或没

有表明承受约束的意旨，或不是向一个（或几个）特定的人

发出的，则此建议可看做发盘的邀请。方法形式一项发盘须

充分了解商品的货源、生产成本、及有关仓储、运输、保险

等情况后，同时还应了解国外市场的有关信息，最后以最为

对方易于接受的语句（或发盘程序）进行发盘。有效期１．

发盘在传达到受盘人时生效。２．发盘可以规定最迟接受期

限。３．发盘可以规定一段接受期间。 撤回或撤销《公约》

第十六条规定： （１）在未成立合同之前，发盘得予撤销，

如果撤销通知于受盘人发出接受通知之前到达受盘人。 （２

）但在下列情况下，发盘不得撤销： ａ．发盘表明接受发盘

的期限或以其他方式表示发盘是不可撤销的； ｂ．受盘人有

理由信赖该项发盘是不可撤销的，而且受盘人已本着对该项

发盘的信赖行事。接受有效接受 有条件接受逾期接受撤回接

受有效接受构成一项法律上有效的接受的条件为： １．接受

必须由发盘所指定的接受人作出。 ２．接受必须表示出来。 

３．接受必须与发盘条件相符。 ４．接受必须在发盘有效期

限内送达发盘人有条件接受《公约》第十九条（２）款规定

：对发盘表示接受但载有添加或不同条件的答复，如所载添



加或不同条件在实质上并不改变发盘的条件，除发盘人在不

过分迟延的期间内以口头或书面通知反对其差异外，仍构成

接受。逾期接受按一般原则，逾期接受不能作为一项有效接

受。但是如果发盘人同意并通知受盘人，则逾期接受属有效

接受。如果逾期接受不是受盘人造成的，发盘人若不及时反

对，逾期接受可成为有效接受。撤回接受根据《公约》规定

，接受得予撤回，但撤回通知必须于接受原应生效之前或同

时，被送达发盘人。 接受于接受通知送达发盘人时生效。要

撤回接受，必须于接受生效之前撤回，接受生效后，合同已

经成立，所以接受是不能撤销的。百考试题收集整
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