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B4_E5_8D_95_c32_512361.htm 也叫询价，是指交易的一方准

备购买或出售某种商品，向对方询问买卖该商品的有关交易

条件。 询盘的内容可涉及：价格、规格、品质、数量、包装

、装运以及索取样品等，而多数只是询问价格。所以，业务

上常把询盘称作询价。 询盘不是每笔交易必经的程序，如交

易双方彼此都了解情况，不需要向对方探询成交条件或交易

的可能性，则不必使用询盘，可直接向对方发盘。 询盘的法

律效力 在实际业务中,询盘只是探寻买或卖的可能性,所以不

具备法律上的约束力,询盘的一方对能否达成协议不负有任何

责任.由于询盘不具有法律效力,所以可作为与对方的试探性接

触,询盘人可以同时向若干个交易对象发出询盘。 询盘的分类

（1）买方询盘 是买方主动发出的向国外厂商询购所需货物

的函电。在实际业务中，询盘一般多由买方向卖方发出。 ①

对多数大路货商品，应同时向不同地区、国家和厂商分别询

盘，以了解国际市场行情，争取最佳贸易条件 ②对规格复杂

或项目繁多的商品，不仅要询问价格，而且要求对方告之详

细规格、数量等，以免往返磋商、浪费时间。 ③询盘对发出

人虽无法律约束力，但要尽量避免询盘而无购买诚意的做法

，否则容易丧失信誉。 ④对垄断性较强的商品，应提出较多

品种，要求对方一一报价，以防对方趁机抬价。 （2）卖方

询盘 是卖方向买方发出的征询其购买意见的函电。 卖方对国

外客户发出询盘大多是在市场处于动荡变化及供求关系反常

的情况下，探听市场虚实、选择成交时机，主动寻找有利的
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