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保险经纪人做风险顾问究竟有那些好处？ 答：（1）专业化

社会分工有利于提高保险客户的经营效率。随着经济的不断

发展，企业的风险管理变得越来越专业和重要。这也意味着

任何一家企业自行承担本企业的风险管理都要付出很大的精

力和成本，而如果有专门的风险管理机构——保险经纪人来

进行风险管理将会大大节约企业的成本，使企业能够更专注

于主业的发展，进而提高企业的经营效率。 （2）全方位、

全过程保险经纪服务有利于拓宽保险客户保障范围。保险经

纪人为企业提供从风险评估、风险分析、风险防范到灾后防

损、理赔的全方位、全过程服务，大大拓展和深化了由保险

公司提供的传统服务，免却了保户的后顾之忧。 （3）多方

询价和团体采购有利于降低保险价格。 1、 保险经纪人与保

险市场上多家保险公司都有通畅的询价渠道，通过市场竞争

机制，让保险客户成为标主，可以合理降低费率； 2、 保险

经纪人拥有大量客户资源，保险公司为了占有更多的市场份

额，往往给予保险经纪人额外的费率优惠。 （4）专业化服

务有利于投保企业获得经济、合理的保险保障。保险经纪人

精通保险技术、熟悉保险市场运作方式，能够充分考虑投保

企业的实际情况，量体裁衣为保户制作最佳保险方 案，使保

户能够以较低的价格获得充分的保障。 （5）明晰的法律责

任有利于提高企业投保安全性。在法律上，保险经纪人代表

投保人的利益，如果因保险经纪人的过错包括在投保，保险



经纪人对受托客户要承担赔偿责任。"#F8F8F8" 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


