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E8_AF_81_E5_91_98_E8_c32_516864.htm 一、 换汇成本 出口商

品换汇成本是指：商品出口净收入每美元所需要的人民币总

成本，即用多少人民币换回一美元。 计算公式为： 出口商品

换汇成本=出厂所需总成本（人民币）/出口销售净收入（美

元）。 人民币总成本包括：收购商品成本运费，保险费，银

行费用，综合资用等，待会出口退税金额（如果出口商品属

于退税补贴商品〕后的人民币总支出。 出口销售美元净收入

：外销商品的美元收入减去国外银行费用，给客户的佣金折

扣等费用后的美元净收入。 换汇成本反映了出口商品的盈亏

情况是考察出口企业有无经济效益的重要指标，其衡量的标

准是：人民币对美元的汇价。如果按汇成本高于人民币对美

元汇价，则该商品的出口为亏损，虽然有创汇，但出口本身

却无经济效益，换汇成本越高，亏损越大。因此，要避免亏

损，必须准确测算换汇成本。 二、 换汇成本测算不准确的问

题 一般来说，换汇成本测算错误，不会发生在收购商品成本

， 外销商品美元收入等主要成本费用上，而发生在运杂费、

保险费、银行费用等小项费用上，大家往往对小项费用不予

重视，不能准确掌握出口业务中可能发生的费用项目，不明

确这些费用支讨的起止点、不熟悉费用水平高低、不了解如

何计算这些费用，所以，测算出来的换汇成本不准确。在实

际工作中就发生了不少这类错误，测算换汇成本时，由于低

估甚至漏算一些费用的支出，测算出来的换汇成本从表面上

看来比较低， 但货物实际出口后，最终结算， 这却显一笔亏



本的买卖。 不能在签约前准确测算换汇成本，是出口业务不

可忽视的问题，它极有可能导致亏损的发生。 三、准确测算

换汇成本应注意的问题 1、 使用正确的运价标准计算运费 随

着运输的发展集装箱的大量使用，在我们的出口贸易中，国

外进口商往往要求集装箱装运。集装箱装运的为整箱装运和

拼箱装运。整箱装运的运费比散箱装运的运费低。通过对许

多船公司同时期、同航线的报价测算， 我们发现平均到每一

运费吨，整箱装运运费比拼箱装运运费低几美元到几十美元

不等。所以， 在测算运费时，一定得注意使用的运价标准，

出口商品的数量能够装满一整集装箱，才能使用整箱运价计

算运费；商品数量小，只能够散箱装运的，则只能使用运价

较高的散箱运价来计算运费，否则会因运费的少算而错误测

算换汇成本。 2、 准确掌握整集装箱所能装商品数量，避免

交付空载运费 在合同条款规定要求整集装箱装运时，如果不

能准确掌握出口商品的内外包装情况，不能准确掌握每一集

装箱能够装载多少数量的商品，就极易引起空载，而空载就

意味着运费的白白支出，运费的白白支出也就意味着对运费

的计算不准确，换汇成本的测算自然也不准确，困此，要准

确测算换汇成本，必须准确掌握商品包装情况，运费的支付

情况。 3、注意计算托盘 集装箱的装运方式额外费用 托盘和

集装箱在运输中起相同的作用：保护商品，便于装卸，防止

偷窃， 所以，装运过程，可根据具体情况采用其中一种方式

就可以了。如果两种方式同时采用，不仅要多件包装费用。

还要为托盘所占据的空间支付运费。所以，当国外进口商要

求先打托盘，后装集装箱，那么，我们在测算换汇成本时，

别忘了计算承担托盘 集装箱装运发生的额外的包装费用及运



输费用。 4、正确计算高投保加成发生的额外保险费 保险是

为了保障货主在货物灭损后能获得一定的经济补偿，使其经

营得以继续进行。按照国际惯例， 投保加成通常为10 ％，保

险费用随着投保加成的提高而高涨。当投保加成达到30％时

，保险公司一般不予接受，这是为了防止个别货主故意灭损

货物，骗取高额保险赔偿。因此，如有特殊情况，确有需要

提高投保加成，即使保险公司不能接受，保险费也是比较高

的，保险公司需要逐笔确认保险费，那么，在测算换汇成本

时，一定得加上保险公司确认的高投保加成发生的所有费用

。 5、不能漏算指明货物需要加计的保费 保险费由商品的金

额，类别，投保险别，目的港国家等相对应的基本费率来确

定，如果出口商品是需要加计保费的指明货物，保险费的计

算是基本保险费加上加计保险费，加计保费费用高于基本保

险费费用， 因此，除了应知道出口商品的基本保险费，还应

了解出口商品是否属于指明货物，是否需要加计保险费， 在

测算换汇成本时，在基本保险费用上加上该指明货物的加计

保险费费用。 6、 重视出口商品保险免赔问题 保险公司对某

些商品有免赔的规定，免赔率因商品属性的不同而不同，

从0.5%一5％不等，因此，应了解出口商品是否属于保险公司

免赔规定范围内的商品，如果商品在免赔范围内，而合同来

签订相应的免赔条款， 出口方将承担一定的赔偿风险，一旦

赔偿成立，出口方将付出不小的代价，必因换汇成本地增高

导致亏损的发生，因此，对保险公司规定免赔范围内的商品

必须在合同上签订相应的免赔条款，规避可能发生的赔偿风

险，消除换汇成本能增高的隐患，以保证测算的换汇成本的

准确性。 7、 正确估算正常的银行费用 托收所发生的正常的



银行费用主要有：托收费和寄单费。信用证结算发生的正常

的费用主要有： 信用证通知费，保兑费，议付费，寄单费，

单据处理费，电报费，偿付费等等。由于信用证结算发生的

银行费用比较复杂，对信用证结算的合同，在测算换汇成立

时，要特别注意银行费用，因为信用证金额不同，内容条款

不同，开证国家不同，及各银行收取费用的标准不同，优惠

项目不同，所以信用证结算产生的费用各不相同，那么，在

测算换汇成本时，就需要我们根据不同国家，不同银行的银

行费用水平，再结合合同规定的条款来测算银行费用。 8、 

适当预计非正常银行费用的支出 非正常银行费用在信用证结

算中产生，主要有：不符点交经费，不符点交单引起的电报

费，以及客户转嫁来的开证费， 转证费等等。其产生的原因

多种多样，如，合同未对银行费用作明确划分，国外进口商

钻空子将该由其自行承担的开证费或转证费转嫁到我出口方

头上，从而发生开证费， 转证费。再如：合同条款不完整不

能顺利履约；或合同中有受对方制约的陷阱条款，难以履约

；或因操作失误，未按合同条款履约；或制单结汇有差错

；......各种错误最终体现为结汇率单据不符点, 从而发生不符

点变单费及相关的电报费。谁也不能在事前保证：合同条款

的签订百分之百合理，履行合约百分之百的准确，没有一点

纰漏。 因此，在测算换汇成本时，应当适当预估可能产生的

非正常银行费用。 9、 注意减去佣金 佣金是中间商介绍交易

或代做买卖而取得的收入，我们的出口合同，有相当一部分

是与各类中间商受订的，需要在交易完成、收回贷款后，支

付佣金给中间商，在测算换汇成本时，应减去支出的佣金，

特别是在中间商因为某些原因，要求我们支付暗佣，不得在



合同中显示佣金比例时，更要注意：测算换汇成本时，减去

佣金的支出。 10、远期放帐所产生的利息应记入成本 在出口

贸易中，我们做信用证远期、D/P远期、D／A远期，不能仅

仅把它看成是晚一些地侯收汇，我们应该明白：远期收汇是

我们对客户的放帐 ，对客户的资金融通，要是对我们的资金

占压，我们不仅要承担到期不能收汇的风险， 还要支付资金

被 占压的利息，这项费用可根据我们的放帐金额、放帐天数

及银行贷款利率计算出来，其公式为：放帐利息 = 放帐金额

X 放帐天数/360天 X 银行贷款利率。在测算换汇成本 时，应

注意：把这项利息费用应计入出口所 需总成本。 四、 准确计

算换汇成本的意义 1、提高企业经营管理的规范化水平 测算

换汇成本不仅仅是简单的对换汇成本的测算，它是企业进行

质量管理的重要环节，是对经营活动在程序上的管理，明确

了管理部门对经营活动的监督管理作用，规范了经营操作，

杜绝了业务人员在业务活动中的随意性和盲目性。提高企业

的经营管理规范化水平，使企业在竟争激烈的国际市场，能

够抵御经营风险， 占据一席之地。 2、避免亏损的发生 业务

人员在签定合同之前，测算换汇成本，就能预测该笔业务的

盈亏情况，以保证每笔业务的经济效益，把亏损遏制在签定

合同之前，避免亏损的发生，保障企业在有经济效益的前提

下正常运转。 3、提高业务人员的专业技术水平 签约前测算

换汇成本，促进业务人员专业技术水平的提高。因为，要想

准确测算换汇成本， 业务人员必须（1）对合同条款有比较

细致的研究，商品的品质、数量条款、价格条款、支付条款

、装运条款 、保险条款等等条款因为随着条款内容不同，所

产生的成本费用也会不同，那么，各项条款该如何签定，定



要心中有数。 （2）熟悉出口业务过程，从谈判、签约、收

购货物、装运、保险、结汇到核销退税等各个工作环节，以

及各个工作环节可能发生的费用支出（3）熟悉相关方面的收

费水平，如：银行货款利率、 押汇贴现利率、保险费费率、

银行结汇收费标准及退税率等等。在准确测算换汇成本后，

业务人员在与外商谈判中 ，自然心中有数：什么条件下，业

务亏损；什么情况下，业务赢利。那么，业务人员就能争取

主动、采取灵活多样的措施把握最佳签约时机，在保障有效

益前提下，对外签订合同，促进业务的发展。百考试题收集

整理。"#F8F8F8" 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下

载。详细请访问 www.100test.com 


