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元的阿里巴巴在很多人心目中无疑是B2B的成功典范。到目前

为止，阿里巴巴的网站并没有实现对其撮合的贸易收费，但

不可否认的是，这块收入是任何电子商务网站都垂涎的。 科

技研究公司BDA China Ltd.董事长邓肯克拉克(Duncan Clark)

在谈到那些撮合在线交易的公司时说：“那永远都是B2B的圣

杯。如果阿里巴巴要实现成为全球贸易的一股主要力量的壮

志雄心，它就必须对它撮合的交易收取费用。” 朗格里拉(中

国)科技有限公司显然意识到了这个问题，他们提出了对其撮

合的交易收费的想法。显然，这个想法也得到了VC的认同，

今年8月份，他们获得了5000万元的风险投资。这5000万元的

资金究竟如何才能帮助他们获取B2B的圣杯呢? 掌握终端资源 

“毫无疑问，只有实现垂直化的渠道终端管理，将买卖的双

方资源掌握在自己手中，才能够在交易中收取费用。”朗格

里拉技术总监柴小峰如是认为。 朗格里拉在具体的操作中采

取了代理商 经销商的方式来实现这个目标。在每个省，朗格

里拉会首先选定代理商，他们会根据代理商的实力、从业经

验以及合作精神三个方面来进行筛选。百考试题收集整理 一

旦代理商选定后，该代理商可以获得朗格里拉的直接授牌，

这个代理商负责在本省内考察选定相应的经销商。客户一旦

通过网站浏览，发现对某个商品有兴趣时，可以就近跟朗格

里拉的代理商或经销商联系，就近购买商品。这一点，有些

类似于亚马逊的售货方式，但不同的是，朗格里拉并不参与



物流环节，而由当地的经销商负责。由于其将贸易范围缩小

到同城区域，这样，物流的成本也非常低。而由于生产企业

和终端并没有接触，在交易中收取费用也变得切实可行。 通

过计划的实施，朗格里拉将会在全国范围内建立一个大的销

售渠道网络，帮助没有独立渠道的中小企业进行销售。 10元

钱建立行销网站 随着互联网的广泛使用，越来越多的人清晰

地认识到，网络给人们带来的不仅是休闲娱乐，它同样会带

来经济效益。国家互联网信息中心发布的社会调查显示，在

我国上网人口中，有接近23%的人每个月都会到电子商务类

的网站去浏览，其中还有接近13%的人或企业在网络上进行

交易。 专家认为，从上述数据看，我国实际电子商务用户已

达7000万人。这个数据对于任何企业而言，都是一个极大的

诱惑。而对于朗格里拉而言，通过网站帮助企业打造品牌无

疑是一个比较实际的做法。 目前，也有很多B2B网站给企业

建立网站，但这种网站大部分都只是站中站，本身并没有独

立的域名，企业在推广其网站时也相当困难。而朗格里拉在

这次推出的揽月计划中提出了10元钱建造网站的服务，所建

立的网站拥有独立的域名和免费不限量的服务器空间。更重

要的是，这个网站具有营销特色，能够主动出击。在网站上

，提供了手机短信、商机互动和易信通等即时通信工具，能

够使商户及时捕捉商机进行交易，增强了信息的交互性。同

时，为付费会员提供的谷歌、一搜、百度等大型搜索引擎上

的免费推广是其相对于阿里巴巴仅在中国雅虎搜索上推广的

最大优势。百考试题提供 一般网站的数据具有独立性，无法

与大型商务网站进行对接，而新建立的网站在保持其独立性

的同时，其数据也能与朗格里拉的数据进行对接，客户在浏



览企业自身网站时所获得的信息和浏览朗格里拉时所获得的

信息是完全一致的。F8F8" 100Test 下载频道开通，各类考试

题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


