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E5_AE_A2_E7_BD_91_E5_c40_516991.htm 据CNNIC报告显示

，截至2007年12月，中国网民总数达到2.1亿。2007年中国网

络购物市场交易额达561亿元，未来2-3年中国网络购物市场

将步入快速上升期，预计2011年将达到5690亿。 百考试题获

悉，阿里巴巴集团最近已将自身定位从“世界三大互联网公

司之一”修改成了打造“全世界最大的电子商务服务提供商

”。“上个世纪的IT行业是纯粹为制造业服务的，这个世纪

的IT行业则是为消费者服务的，因此未来电子商务将会改变

世界。”马云如是说。 可见，电子商务将是互联网的必然趋

势，但是目前主流电子商务平台的模式也有无法言说的痛。 

传统电子商务模式的隐痛 放眼现在主流电子商务平台：主要

有淘宝、腾讯的拍拍、百度新推出的有吧三大平台，以及各

行业的BTOC网站，其中尤以淘宝网一家独大。但是不

论CTOC模式，还是BTOC的行业网站，他们都面临着前期签

约品牌商和淘货等货源难的问题，中间环节拍摄、图片处理

、编辑、库存等巨大而庞杂的上货问题，及后期增加网站流

量、人气的网站推广问题，到达最终产生销售能否真正赚到

钱的问题。电子商务的这一整条生态链下来，一旦哪个环节

出错，将势必被淘汰出局。这就意味着，想走通整个供应链

的流程，不但需要强大的技术开发实力，更需要对所从事行

业的深刻了解，然而现在的电子商务业界，只有极少部分企

业和个人才能做到，大多数的企业依然没有办法赚到钱。而

以淘宝为代表的CTOC平台，更是遇到了假货、劣质货等诚



信问题。 传统电子商务模式一半是海水、一半是火焰。 因此

，营造整个电子商务的生态链系统，解决生态链中诸多问题

当是重中之重，那么如何将这一切资源整合起来呢。推客网

为此找到了解决的答案。 联泰商城强势出击推客网横空出世 

服装行业巨头联泰看到了电子商务的巨大商机，一直在寻找

适当的机会合适的模式以适当的方式进入。而推客网模式概

念的始创人吴子寒手握先进模式正在寻找投资方，双方一拍

既合，组合优势资源成立了联泰商城科技有限公司，推客网

横空出世，一种全新的商业模式正式诞生。 推客网

（www.tuike88.com）运用供应链管理思想系统整合了品牌供

应商、推客（网络分销商）、消费者各方利益，通过省去众

多中间环节，有效控制营销成本，从而达到多方共赢的目的

。推客网模式示意图： 如图，品牌供应商上传商品到推客网

建立官方品牌旗舰店，然后推客申请代理该品牌，就会拥有

一家和官方品牌旗舰店一样但可以个性化的旗舰店，消费者

在该店购买商品，推客就有收入。 推客网CEO吴子寒将该模

式称为BTOCTOC模式，和CTOC模式相比，吴子寒戏

称CTOC是集贸市场，而推客网是品牌连锁店。推客网的上

线直接点中并系统解决了CTOC平台的两大死穴：个人进入

门槛高、操作复杂、诚信缺失。推客网推客和以淘宝网为代

表CTOC平台的店主相比的优势在于不需要选货、进货、拍

照、编辑上传商品、发货等繁杂工作，只需推广就可坐享收

入。并且该模式由于对品牌商有非常严格的准入和审批制度

，商品质量可靠，商业诚信度极高，全面解决了CTOC平台

面临的假货、次品、欺诈等严重问题。 推客网相对CTOC平

台极简单的操作，零门槛的准入制度，很高的佣金比例，透



明、实时的分帐系统为广大草根创业提供了可能，推客既可

以兼职，也可以专职代理品牌创业赚钱。 差异化竞争推客网

引发行业巨变？ 目前电子商务领域淘宝网一家独大，拍拍网

紧随其后，百度有吧作为新生派直接挑战淘宝、拍拍，行业

已是割据混战。这种情况下，还有推客网的一席之地吗？ 推

客网CEO吴子寒认为：推客网和CTOC平台具有绝对竞争优

势，推客网开始设计商业模式时就瞄准CTOC平台的网店店

主实际操作体验来加以改进的。淘宝网、拍拍网对店主的要

求其实非常高，既要懂产品、又要会摄影，既要懂广告、还

要会物流，既要懂财务、还要会管理。很多店主都感觉力不

从心，造成绝大部分店主做了大量工作却没有任何销售，从

而最终放弃开店赚钱。而推客网却是真正零门槛进入，真正

为最广大草根创业开店服务的，推客只需要推广就拿佣金，

其他工作都由平台来解决。 并且从另一角度来看，推客网就

是将线下品牌代理加盟的极高门槛变成网络代理的零门槛，

为最广大有创业精神却没资金、商品资源的人群提供了最佳

创业平台。所以，虽然最理想的电子商务商业模式是BTOC模

式，但是就现实的市场反馈，BTOCTOC模式的推客网是最

具竞争力的平台。而推客网目前节节攀升的销售也从另一方

面印证这一模式的先进性。当然，目前推客网还非常弱小，

现在就说战胜淘宝、拍拍还很不现实，并且从竞争角度来分

析，这两种模式是差异化竞争，用户群体有一定的区分，两

种模式应该是可以互补共存，共同构建中国电子商务的主流

平台。百考试题编辑整理 推客网前途到底会如何？能不能如

吴子寒所愿：一飞冲天？能不能改变行业格局？现在说什么

都为时尚早，但是如果真有那么一天，现在的行业领先者淘
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