
单证员考试辅导：国际保理业务单证员考试 PDF转换可能丢

失图片或格式，建议阅读原文

https://www.100test.com/kao_ti2020/517/2021_2022__E5_8D_95_

E8_AF_81_E5_91_98_E8_c32_517055.htm 当前，国际贸易竞争

日趋激烈，世界买方市场普遍形成，如何以新的贸易方式扩

大产品出口，已成为外向型企业关注的焦点。近年来在欧美

、东南亚等地方兴未艾的国际保理业务已成为贸易商吸引海

外客户、拓展海外市场的一种有效手段。 国际保理业务是一

项集商业资信调查、应收帐款管理、信用风险担保及贸易融

资于一体的综合性金融服务。它可以分为出口保理业务和进

口保理业务。目前开展此业务的主要是中国银行。出口保理

业务针对挂帐（O/A）、承兑交单（D/A）、付款交单（D/P

）等非信用证交易方式的特点，可以向出口商提供以下服务

： 1、海外进口商的资信评估； 2、提供100%的出口信用风险

担保； 3、以帐款预支的方式提供出口商所需的资金融通，

加速资金周转； 4、应收帐款的管理及追收。 5、进口保理业

务则为进口商事先批准一个信用额度，使进口商无须开信用

证，向海外出口商以挂帐方式进口货物。 一、国际保理业务

的具体运作步骤为： 1、出口保理商与进口保理商之间签定

国际保理协议； 2、出口保理商与出口商之间签定国际保理

合同； 3、出口商向出口保理商申请债务人（进口商）信用

额度； 4、出口保理商将此申请传递给进口保理商； 5、进口

保理商对进口商进行资信调查评估； 6、进口保理商将批准

的额度制成信用额度证实书通知出口保理商，后者将其传递

给出口商； 7、出口商按证实书上的额度金额发运货物； 8、

货物出运后，出口商如需资金融通，则将全套正本单据寄送



出口保理商；如不需要资金融通，则将发票副本传送出口保

理商； 9、出口保理商将上述单据传送进口保理商； 10、出

口保理商视出口商需要，提供发票金额的70%--90%的资金融

通； 11、进口保理商在规定的时间按商业惯例向进口商催收

货款； 12、在货款到期日，进口商将货款交给进口保理商，

后者将其转交出口保理商； 13、出口保理商在扣除预付款、

服务费等后，将货款余额付给出口商。 二、保理业务的费用 

保理的收费主要有两方面： 1、服务佣金：一般是承担服务

的发票金额的1%--1.5%； 2、进口商的资信调查费：对每次信

用额度申请，无论批准与否、批准多少，保理商都收取一定

的资信评估费用（一般为50美元）。此外，如果保理商向出

口商提供融资，还要收取一定的融资利息。 从表面上看，保

理的收费似乎比信用证或托收的费用高一些，从而会增加出

口商的成本，迫使出口商提高出口商品的价格，影响出口商

的竞争力，但其实不然。 出口商如改用信用证方式，虽然可

以免去自身的保理开支，降低了产品价格，却在同时增加了

进口商的负担，因为进口商必须承担开信用证的费用。更主

要的原因是进口商为开证或被迫存入保证金，或占用了自身

的银行信用额度，从而造成进口商的资金紧张。同时，由于

银行适用“严格相符原则”，即：文件必须同信用证条件完

全一致。因此，信用证变得缺乏活力。任何矛盾都可能造成

严重延误，有时频繁地改证，带来大量的费用和风险。这些

，都使许多进口商不愿以信用证方式进口商品，从而影响了

出口商的竞争力。 出口商若采用D/A托收的形式，往往由于

资金紧张而需要押汇，为此必须支付押汇的利息，同时进口

商也要支付托收的费用，对双方都造成负担，而且出口商还



失去了信用风险保障。 总的来说，采用国际保理业务，出口

商虽然可能增加一定的费用，但因此而获得的信用风险担保

、资金融通以及管理费用的降低等带来的收益足以抵消保理

费用的开支，而进口商也可以免除开信用证或托收的费用，

减少资金的占压。这也就是国际保理业务在欧美等发达国家

和地区得以蓬勃发展的原因。 三、国际保理业务流程（实例

） 国际保理业务有两种运作方式，即单保理和双保理。前者

仅涉及一方保理商，后者涉及进出口双方保理商。国际保理

业务一般采用双保理方式。双保理方式主要涉及四方当事人

，即出口商、进口商、出口保理商及进口保理商。下面以一

笔出口保理为例，介绍其业务流程。 出口商为国内某纺织品

公司，欲向英国某进口商出口真丝服装，且欲采用赊销

（O/A）的付款方式。 ◎ 进出口双方在交易磋商过程中，该

纺织品公司首先找到国内某保理商（作为出口保理商），向

其提出出口保理的业务申请，填写《出口保理业务申请书》

（又可称为《信用额度申请书》），用于为进口商申请信用

额度。申请书一般包括如下内容：出口商业务情况；交易背

景资料；申请的额度情况，包括币种、金额及类型等。 ◎ 国

内保理商于当日选择英国一家进口保理商，通过由国际保理

商联合会（简称FCI）开发的保理电子数据交换系

统EDIFACTORING将有关情况通知进口保理商，请其对进口

商进行信用评估。通常出口保理商选择已与其签订过《代理

保理协议》、参加FCI组织且在进口商所在地的保理商作为进

口保理商。 ◎ 进口保理商根据所提供的情况，运用各种信息

来源对进口商的资信以及此种真丝服装的市场行情进行调查

。若进口商资信状况良好且进口商品具有不错的市场，则进



口保理商将为进口商初步核准一定信用额度，并于第5个工作

日将有关条件及报价通知我国保理商。按照FCI的国际惯例规

定，进口保理商应最迟在14个工作日内答复出口保理商。国

内保理商将被核准的进口商的信用额度以及自己的报价通知

纺织品公司。 ◎ 纺织品公司接受国内保理商的报价，与其签

订《出口保理协议》，并与进口商正式达成交易合同，合同

金额为50万美元，付款方式为O/A，期限为发票日后60天。与

纺织品公司签署《出口保理协议》后，出口保理商向进口保

理商正式申请信用额度。进口保理商于第3个工作日回复出口

保理商，通知其信用额度批准额、效期等。 ◎ 纺织品公司按

合同发货后，将正本发票、提单、原产地证书、质检证书等

单据寄送进口商，将发票副本及有关单据副本（根据进口保

理商要求）交国内出口保理商。同时，纺织品公司还向国内

保理商提交《债权转让通知书》和《出口保理融资申请书》

，前者将发运货物的应收帐款转让给国内保理商，后者用于

向国内保理商申请资金融通。国内保理商按照《出口保理协

议》向其提供相当于发票金额80%（即40万美元）的融资。 

◎ 出口保理商在收到副本发票及单据（若有）当天将发票及

单据（若有）的详细内容通过EDIFACTORING系统通知进口

保理商，进口保理商于发票到期日前若干天开始向进口商催

收。 ◎ 发票到期后，进口商向进口保理商付款，进口保理商

将款项付与我国保理商，我国保理商扣除融资本息及有关保

理费用，再将余额付给纺织品公司。 百考试题编辑整理

。"#F8F8F8" 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下载。
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