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https://www.100test.com/kao_ti2020/517/2021_2022__E7_94_B5_E

5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_517332.htm 网络营销，是相对先

进的营销方式，网络营销与其他的营销方式对比，有很多自

己的特点。应用这些特点，应用好网络营销的杠杆，为自己

的生意加油吧。 1.建立并经常更新自己的网站。 b2b平台有一

定的局限性，建立自己的网站更加自由，更容易展示企业更

多信息，更容易推广自己的形象，使用户信任。 经常多更新

自己的网站，用户就会感到公司的实力，企业网站，每个月

更新一次文章也是非常容易的。 2.精选网站关键词。 了解用

户的搜索习惯，设想用户会通过什么词语寻找你的产品，设

定这些词语为竞价排名或者网站seo的目标关键词。 增加地域

性描述，可以降低竞价和seo的难度，又更有针对性。比如相

对“网络营销”而言，“北京网络营销”目标更精确，竞争

度更小。 3.优化到达页面，使其更可信。 竞价排名关键词选

择好之后，不要忘记优化到达页面，让客户更直接明白你的

服务。 4.永远不要忘记增加自己网站的信任度。百考试题编

辑整理 销售的第一步就是相互信任，增加信任度的方式包括

： （1）添加详细的联系方式和公司地址，添加企业工商证

明 （2）添加企业实景照片， （3）写好服务流程和服务案例

。 5.建立自己行业的资讯网站来宣传企业 建立自己行业的资

讯网站，或者给网站增加一个行业资讯栏目，如果你是提供

机械维修服务的企业，可以建议一个关于如何保养，维修机

械的资讯网站，如果你是医院，可以建立一个保健的网站，

提供更多服务给自己的客户，永远没有错。F8F8" 100Test 下



载频道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问

www.100test.com 


