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E5_90_88_E8_BE_85_E5_c40_517638.htm 在线B2B电子商务市

场是一些公共因特网上的商务站点，买卖双方可以在其上进

行洽谈和交易。 可以预测，随着互联网的发展和电子商务全

球化进程的加快，所有的企业都将在一个市场中进行交易，

在一个市场中建立自己的商店，或者被一个市场所兼并。对

于致力参与在线商务的企业来说，B2B市场提供了一个进入新

经济的切入点。随着电子商务逐渐成为大多数企业运作的中

心，一个多样性的市场将会在不同领域出现。 一、B2B电子

商务市场 (一)价值驱动的B2B市场 电子商务出现和服务于企

业供应链的每一个环节。无论它是冶金企业采购原始材料的

市场，还是医疗化工产品的新型虚拟分配市场，这些电子市

场通过新的方法，将买卖双方聚合起来。它们为所有参与者

减少了浪费成本的低效率，降低了企业的底线。 尽管B2B电

子商务还处于成长期，但其具有的驱动商务革命的潜力不可

低估。依靠市场结构的优势，B2B市场以把具有相同商业利益

的企业组成贸易伙伴的方式，使商务活动的速度和效率最大

化。B2B市场为买卖双方提供独特的场所，减少交易成本，强

化销售和配送处理，提供增值服务，实现对客户的全过程管

理。 （二）市场要求 作为新的企业间商业贸易中心，B2B电

子商务市场必须使一定的企业贸易过程和要求成为现实，同

时兼容已有的采购过程和买卖关系，提供与其它市场的完全

互操作性。 （1）采购过程 专业的B2B电子商务市场运营人员

在因特网上构建一个虚拟的采购系统，重现采购过程，在把



购买任务分配给终端用户的同时，允许采购企业控制所有的

购买过程。 （2）买卖关系 在向B2B市场转移过程中，大多数

采购者和提供商将把现存的商业关系反映到这个新型时市场

中。B2B市场应当能够反映某些提供商与采购商事先谈好的折

扣，当这些采购商进入市场时，将自动进行分类。 这种多对

多市场把买方和卖方的利益结合起来，同时参与者避免了建

立和维护市场的成本，更重要的是允许那些实力不够的中小

型企业参加到在线贸易中来。 （3）互操作的市场 在建立一

个成功的B2B市场过程中，关键的因素之一是满足目标用户的

全部采购需求。这些需求可能超出任何单一市场的能力，因

此为了适应更广泛的购买需求，B2B市场之间可能需要相互联

接，以有效扩展产品范围。市场间互操作将更多的采购商和

提供商聚集起来，扩展了B2B市场和网络的影响，同时每个作

为特定供应链中一个节点或服务于特定购买团体的市场，其

原有的能力不会削弱。 （三）B2B市场的利益 提供商、采购

商和B2B市场经营者都会从B2B市场中获得利益。提供商使用

电子商务降低成本和扩大用户群。通过建立和提高贸易伙伴

间的合作，密切买卖双方的关系，促进集中购买和价格优惠

，使市场得以进一步发展。 采购商通过因特网提升全球市场

规模，挑选适合的提供商，获取动态模式例如针对不同供货

源的招标和折扣的好处。采购商能够利用B2B市场减少直接和

间接的供应链成本。除了采购之外，物流配送、支付和税收

方面的新工具将在供应链中带来新的机会。采购商通过减少

物流成本，增加资金流转，改善制造和采购过程，可以减少

企业成本约15%至27%。 市场经营者是新B2B电子商务关系的

支点，其关键的作用是扩展B2B电子商务的知识，加强客户关



系和供应链强度，催化B2B电子商务和推动B2B市场的增长。

作为提供具有巨大价值市场的回报，市场经营者从买卖双方

通过B2B市场中所得到的利益中获得好处。 二、B2B市场特征 

理解B2B市场的特征，在时间和竞争的压力下决定B2B市场的

模式是十分重要的。 （一）市场原理 每个市场，不论是在线

还是离线，代表一个由复杂的相互依存关系联系起来的采购

商和提供商的集合。B2B市场通过紧密买卖双方的关系，促进

集中采购和价格优惠，削减供应链成本，扩展提供商市场来

将传统市场中固有的低效性最小化。如果B2B系统内的流程充

分畅通，B2B市场将是最终的贸易构架，它是在商贸发展历史

上最接近于完美有效的贸易系统的一种形式。 采购流程的畅

通，交易量的规模是电子商务交易的基础。借助于处理速度

和容量，B2B市场是理想的商业交易技术平台。在具备足够多

的网上采购商、提供商和总交易量的前提下，B2B市场将其效

率的潜力转化为资本。F8F8" 100Test 下载频道开通，各类考
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