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影响下，许多企业尤其是外贸出口型中小企业面临困难。不

过专家指出，现在正是电子商务进入中小企业领域、深化其

商业价值的大好时机，面向中小企业的电子商务创新空间和

潜力依然巨大。 国内知名电子商务网站敦煌网ＣＥＯ王树彤

认为，当前的国际金融危机给我国正在快速崛起的电子商务

带来了明显冲击，表现为外向型电子商务交易额下滑，订单

减少，电子商务网站收入减少等。但她表示，此时中小企业

更应进一步加大对电子商务的使用和普及，以提高获取信息

效率，进一步降低交易成本。她表示，对于海外广大的中小

型线上和线下的零售商、采购商来说，对于中国制造的需求

一直在持续增长，这是一个现实。百考试题编辑整理 加快中

小企业的电子商务步伐，不仅仅是出于为应对当前金融危机

的考虑，更直接有助于提升其长远竞争力。“中国的国际贸

易，从原始的点对点贸易，发展到广交会，１０年前再进一

步发展成为阿里巴巴那样的不落幕的广交会，如今必然会走

到Ｂ２Ｂ网站的真正在线交易化。对于中国广大的中小企业

来说，其核心问题就是如何能够通过互联网平台，同海外广

大的中小采购商建立起直接的业务联系，形成‘从中国直接

在线销售中国制造’的模式。”王树彤说。目前的情况是，

中国中小企业数量达３４００多万家，而上网的不足１１０

０万家；出口额的７０％由中小企业完成，电子商务形式完

成的只占４％。因此，面向中小企业的电子商务创新空间和



潜力非常巨大。 “中国有望成为全球领先的Ｂ２Ｂ在线交易

市场。”王树彤说。她认为，１０年前由于条件还不具备，

中国无法实现这一目标，而现在随着新技术的出现和前期产

业探索，已有了逐步清晰的模式。更重要的是，全球再没有

别的国家能在货源优势方面与中国比较。目前Ｂ２Ｂ市场模

式在中国还处在粗放阶段，但未来会有更多的细分和发展。

从这个角度说，在当前的经济危机之下，广大中小企业要抬

头看路，在电子商务方面着眼长远，敢于进入和突破，通过
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