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5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_518035.htm 作为中国对外国际工

业装备和技术一流供应商的北京巴菲特国际贸易有限公司，

是一家以自营和代理各类商品及技术进出口业务为主的企业

。自公司成立初期起，他们一直通过参加展会来寻找买家。

去年9月，他们开始了与阿里巴巴“中国供应商”的合作，并

购买了“关键字排名”广告。选择这种区别于传统展会的外

贸模式会为公司带来怎样的商机？在虚拟的网络空间做贸易

需要有什么样的心态？促成这桩合作的该公司外贸部的沈经

理对上述问题作出了解答。 ■将传统外贸模式与电子商务结

合 提及向公司高层力荐阿里巴巴的原因沈经理说：“做电子

商务是外贸市场的必然趋势，而选择国内最大的电子商务平

台阿里巴巴则是看中了它在市场中所拥有的知名度和声望。

” 对于如何实现将展会这种传统外贸模式与新型电子商务模

式相融合，沈经理自有一套，他说：“展会拥有实效性强及

稳妥等特点，这种面对面直接交流的方式对于我们这种动辄

上百万、上千万生意的企业来说是非常必要的。但展会不会

时时举办，会受时间和地点的限制。这时候，网络优势就显

现出来了，它能弥补展会的缺口，让企业与客户之间真正实

现随时随地、线上线下的顺畅沟通。让网络与展会互相结合

，从而达到了‘1 1&gt.2’的效果。” ■“关键字排名”让客

户注意到你 虽然目前来看，电子商务的优势还没有完全体现

，但沈经理对电子商务、对阿里巴巴有着十足的信心。 当被

问及为何选择购买 “关键字排名”广告时，沈经理解释道：



“我们公司始终坚持 ‘要做就做到最好’的原则，在排名广

告中，排在前面就意味着被客户找到的几率大大提高，这就

能够引起更多客户的关注。而且客户在选择合作伙伴时都会

希望自己能获得最大的信誉保障，在阿里巴巴购买‘排名’

广告则迎合了买家这种心理，它就像一颗定心丸，会在合作

初期就让客户对公司产生好感。”这种坚持为客户提供完美

服务的信念同样也是阿里巴巴所追求的，因此，在阿里巴巴

定期举办的会员培训会中，频频出现了“巴菲特人”的身影

。 ■任何询盘其实都有价值 “巴菲特”2007年9月正式在阿

里巴巴上“营业”，到现在为止已经吸引了许多买家前来询

问，沈经理对于未来十分乐观，他说：“我从没想过选择电

子商务会给公司效益带来立竿见影的效果，我们现在所做的

一切就是为了等待最好的时机。一旦商机出现，我们就会紧

紧抓住。” 百考试题收集整理 对于让很多客户头痛的垃圾询

盘，沈经理有着自己独特的见解。“什么叫垃圾？”沈经理

笑着反问道，“我的字典中不存在垃圾询盘的概念，在我看

来任何询盘都有其自身价值。可能这些询盘在表面看来效益

不大，但其背后蕴藏的巨大商机是不容小觑的。举例来说，

有些发给我们邮件的公司并不属于我们这个行业，他可能只

是听别人提过我们就来询盘。每当这个时候，我就会要求员

工谨慎对待，不可放过任何为公司宣传的机会，尽力打响公

司的知名度，说不定就会找到潜在客户，为公司带来额外的

收益。”沈经理这种“变废为宝”的精神，为我们印证了一

个观点：世界上本没有垃圾，只有放错了位置的资源。 ■最

终达成长期合作 已拥有5年网络贸易操作经验的沈经理在分

享个人心得时说道：“我始终相信谁笑到最后，谁就笑得最



好！在行业中，能获得成功的人都是持之以恒的人。只有当

你有了足够的耐心，可以脚踏实地地坚持理想的时候，你才

会离成功更进一步。因此，对于阿里巴巴这条电子商务之路

，我们会一直坚持走下去。” 沈经理透露，巴菲特公司已经

计划将市场由原来的俄罗斯地区向英语国家扩大覆盖，而这

些策略已经可以从现在的询盘中略见成效了。F8F8" 100Test 
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