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E6_9C_9F_E5_86_85_E5_c40_519852.htm 我的店铺宝贝为什么

没有人看?不少店主都会有这个疑惑。店铺人气就像实体店面

一样，都是靠口碑相传，只有按调理推广，有了人气后才能

在网络上站稳脚跟。 店铺人气是大家非常关注的问题，有的

朋友的店铺虽然开起来了，但是我进去看了看他的很多商品

，上面离宝贝的下柜时间快要到了，但是我点进去之后，发

现浏览量居然只有一两个。我的心里都感到非常的诧异，为

掌柜心发凉呢。店铺的宝贝没有人看见，怎么可能会被购买

呢。 其实，遇到这些问题掌柜也丝毫不用担心，你只要使用

我这店铺推广的十大经典法则就好了，没有推广不出去的店

铺，只有不愿意打理的店铺。 店铺推广十大黄金法则一： 热

心帮助他人。不要认为"淘宝"的顶贴是不理智和浪费时间的

，顶贴是既可以展示自己，也可以让别人展示。另外，回帖

顶贴要让楼主知道，不让楼主知道的话，你的回帖意义真的

不是很大，因为楼主有的时候确实忙了，没有注意到自己的

帖子又有多少朋友回复了，考|试/大这个时候你最好的做法是

，跟楼主聊聊，说今后我发了帖子的话要帮我回几个，就这

样，帖子也火了，朋友也有了。"关键字"推广原则。关键字

就是大家在使用时出现的频率最高的字，当然，这里得纠正

一种观点就是像“的”这个字出现的频率虽高，但我们都没

有把它设置为关键字。关键字经常出现的地方是在文章的标

题、内容、某些分类、导航中。在标题与内容中常见的较多

，对于在淘宝来说，可以设置关键字的地方很多的，对自己



的店铺标题、空间、旺旺、旺旺群，在这些地方设置顾客偏

好型的关键字，被检索到的机会就大得多。 店铺推广十大黄

金法则二： 做好分类，广添加联系人。一个人旺旺里成员数

的多少，是人气的体现，如果你旺旺里的熟人多，不是发广

告性的熟人呢，你在向别人推荐宝贝的时候别人的接受度会

大很多呢。 店铺推广十大黄金法则三： 巧妙设置超级链接。

有许多店铺的朋友在相互之间添加了不少的超级链接，有的

是完全按照淘宝的要求，整整弄了35个，一长串啦，可是，

我们没有想想，我们在浏览宝贝的时候谁去关注超级链接去

了呀，你是要宝贝还是要超级链接啊。而且在淘宝上的超级

链接通常都是不很美观的，严重的影响了顾客的视觉感染力

了哦。这里我要推荐的设置超级链接的方式就独特了，首先

，你可以在你帖子中通过图片来设置超级链接，或者通过帖

子中牵涉到你店铺服务的文字，来设置。这两者通常都会非

常的醒目，顾客一看便知，也非常符合网络的习惯。 店铺推

广十大黄金法则四： 到其它地方去投稿。投稿是一个很多楼

主觉得很头疼的事，其实不然，投稿是大家共同建设的坚实

基础，没有那个写手能够把所有的内容写的面面俱到，而且

有些经验也只有各个店主在经营的过程中才有更真切实际的

体会，才有说服力哦。 当你的稿子在某些大型的平台发布后

，他们通常都是愿意给你提供免费店铺推广的链接的，而且

这些大型的平台的浏览量高，能购给你的店铺带来很高的浏

览量。你的店铺想不出名都不可能呢。 店铺推广十大黄金法

则五： 用特殊的服务吸引顾客。大众化的产品是很多掌柜都

拥有的，如果你的产品不是在价格上、服务上比其它掌柜的

产品更优的化，你是很难在短期内将自己的店铺做大的呢。



所以就要抓住顾客的好奇心，从顾客思维的角度出发，去设

计你的产品或服务。 店铺推广十大黄金法则六： 广撒网法则

。广撒网法则在大多数掌柜眼里看来是一个低俗的做法，其

实它有它的可取之处，但是前提是掌柜的空余时间要多，方

法要恰当，如果这两个条件没有得到满足，广撒网是难以做

下来的，更不用谈效果啦。广撒网通常的做法是怎么样的呢

，简言之，就是针对哪些可能的用户，向其广发有用的讯息

，让别人看到后会从你的链接跟过来。 店铺推广十大黄金法

则七： 专业化准则。一个群体，无论是在古代还是在现代都

是专业化的象征，考|试/大更能吸引到潜在顾客的注意，所以

，掌柜自己的宝贝在某些方面有优势的话，就可以建立一个

属于自己的专业化群体，跟大家一起交流，以管理员的身份

来主持整个会议的走向。 店铺推广十大黄金法则八： 关键字

推广原则。关键字就是大家在使用时出现的频率最高的字，

当然，这里得纠正一种观点就是像“的”这个字出现的频率

虽高，但我们都没有把它设置为关键字。关键字经常出现的

地方是在文章的标题、内容、某些分类、导航中。在标题与

内容中常见的较多，对于在淘宝来说，可以设置关键字的地

方很多的，对自己的店铺标题、空间、旺旺、旺旺群，在这

些地方设置顾客偏好型的关键字，被检索到的机会就大得多

。 店铺推广十大黄金法则九： 炒作法。这个方法通常不提倡

，但是要用也可以，但要确保内容的真实性和评判的合理性

。首先，炒作的内容要恰当，不能触犯道德法律.其次，考|

试/大体裁要合理，不要晦涩难懂，人们不喜欢.其三，要有自

己独到的见解，能够引领一种思想。 店铺推广十大黄金法则

十： 病毒法。这个方法在很多人刚听到以为是破坏安全的，



其实不然，这个只是我们的一种提法，并非真正病毒尔。举

个简单的例子，我们是不是经常收到一些短信，要大家转发

短信，不转又好像对自己有伤害，转了又上当了，这就是病

毒试营销的一个妙用，说实话，是还得大家民不聊生的，非

常气氛。在病毒式推广中，要设计一些非常巧妙的语言，既

能够让大家记住你的店铺名，宣扬你的宝贝，来你的店铺，

又能够让大家，义务的为你宣传下去。F8F8" 100Test 下载频

道开通，各类考试题目直接下载。详细请访问
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