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E5_A5_97_E5_85_A8_E6_c45_519712.htm 圣经中该隐杀了他的

弟弟亚伯，上帝问起此事，该隐回答“不知道呀，您又没让

我看守他。”传说这是人类的第一个谎言。 神话中，潘多拉

的魔盒打开后，第一个走出来的恶魔叫“欲望”，被欲望支

配的人们开始互相背叛，于是第二个恶魔“圈套”粉墨登场

，成为人们背叛对方的工具；被圈套欺骗遭灾的人们在不断

地痛苦和悲伤中，将心灵出卖给了第三个恶魔“愤怒”，“

愤怒”能使人们忘却痛苦和悲伤，具有改变人心的力量，在

愤怒的驱使下，人们互相敌对，复仇、战争的结局便是第四

个恶魔“灾难”，好在上帝并没有想至人类于死地，魔盒里

随着四个恶魔一起出来的还有一个东西，那就是“希望”。

在5000多年的岁月里，人类凭借“希望”，不断与四个恶魔

相抗争，走到了今天。从某种意义上说，正是因为有“欲望

”、“圈套”⋯⋯的存在，人类才能不断变聪明，社会文明

才会进化。 CPA考试本身就是一个陷阱密布、尔虞我诈的游

戏。出题者不断地设圈套、布地雷、散播迷魂药；应试者则

要不断识破谜局、解开圈套。这攻防过程则是双方的乐趣所

在。如果局面变成“老老实实出题，轻轻松松得分，安安稳

稳PASS.”那双方都会索然无味的。 在个人心目里很有实力

的CPA兼牌手（或许是牌手兼CPA）0202阿姨，虽然一直没

有从技术层面传授过我“牌”技或“会”技，却从一开始就

给我灌输“圈套”和“陷阱”的理念。现个人参考综合其他

各路相关信息，用有限的智商整理如下： 圈套一：天鹅肉天



鹅肉模型利用的是人心容易被眼前的天鹅肉所蒙蔽，为了获

得“实实在在”的天鹅肉（确实可获得），而忘却了可能付

出的代价。 CPA中的判断题就是一个典型的风险诱饵圈套，

且看“判断正确得1分，判断错误倒扣一分，不判断既不得分

，也不扣分”，其中第一句“判断正确得1分”就是一块大天

鹅肉，谁都清楚CPA中1分的价值，虽然应试者都知道“判断

有风险，决策需谨慎”，但真正上考场后，又有多少人真正

坚持了这条原则。表面上由于这1分来的实在太“容易”，人

心受利益驱使，便会把风险抛诸脑后。但这1分真的容易吗？

本人大胆来分析计算一下这个圈套。 假设有10个判断题，你

都不会方案一：你全都不答，这时你的预期得分是零分。 方

案二：你全部作出猜断由于每一个判断题你预期得分的数学

期望=1*50% （-1）*50%=零你对十个题全部作出猜断的预期

得分还是零分。 虽然两个解题方案的预期得分都是零分，但

学过财务管理财务估价单项资产的风险和报酬的都知道，虽

然预期得分相同，但方案二的标准差明显高于方案一。“诱

惑你为了得1分而作出猜断”这大概就是出题者的圈套。 圈

套二：创造一个选择这在牌桌上是一个常规圈套，在其他领

域同样应用广泛。举个简单的例子，假设你是防守方，对方

进攻，在某个情境下，如果你发现对方已经只有一条路可以

走了，而他沿着这仅有的一条路走下去恰能成功（哪怕这条

路非常难走），你该如何防守，一个有效的手段就是在敌人

的“华山一条路”上子虚乌有的画一条岔路出来，给对手“

创造”一个机会一个犯错误的机会。 事实上，人们在面对可

选择的困境时的心境远比面对绝境要痛苦。，比如举两个极

端的情景，情景一：一个歹徒拿刀架在你脖子上，活命的条



件是1小时内筹集资金100万来赎回自己的生命，这时你别无

选择，努力1小时，然后坦然面对结果，你甚至会对自己说“

我已经尽力了”。 情景二：一个赌徒拿枪抵着你额头，活命

条件是猜赌徒手里硬币的正反面，猜对活，猜错死。从数学

的角度来看，其实这个情景活命的希望有50%，而上面那个

情景可能连1%都不到，但很明显，做这个选择时心里的压力

可想而知。 CPA的出题者深谙此中道理，不断在试题里给我

们“选择”的机会，罗列各种干扰信息，应试者应该都有这

个感受，如果一个题完全超出了自己的能力范围，战略放弃

了，心里踏实吗？其实很“踏实”。另一些题，大体上呢是

会的，但在里面一些小问题的处理上，诸如是否属于减免税

范围、余值考虑与否、受益期间的起始选择等等，无十足把

握，然后这些小问题的结果又会影响到另一些问题，这样，

及时你把该题全部作答了，出了考场，问问自己，心里踏实

吗？ 圈套三：诚实也是一种谎言这句话颇有点辩证法的味道

，此圈套其实就是利用了人们“以小人之腹，度君子之心”

的心理。当对手按经验判断你在某个情境下肯定会欺诈的时

候，如果你诚实地做了会老实人，由于对手依旧判断你的诚

实是个圈套，于是自己就掉沟里了，此时，你的诚实就真成

了个“圈套”啦。 古有诸葛亮之空城计，今有众猪协之CPA

试题。应试者们凭借丰富的应试经验，判断出题者必然会大

肆埋地雷，上考场后，题越复杂，挖到的地雷越多，心里越

踏实，因为挖一个地雷就是1分，但若撞到一个题很简单，看

不出有什么名堂，这时，心里开始发抖了，因为简单而发抖

，这就是这个圈套的效力。 圈套四：紧张的心境大家都知道

，一个人被紧张焦躁的心境控制时，出篓子的概率就会大大



提升。市面上的一些汇款圈套基本都是先打电话或发信息告

知对方的家人/亲友遇有不测，以此搅乱对方的心境，使之失

去正常的判断力。或许大家会觉得这些举动很可笑，心里都

在想只有傻子才会信他们的。那我就乌鸦嘴一句，如果现在

有人打电话给你，告知你老婆或孩子已被绑架云云，即使你

表面上挂断电话，付之一笑，但扪心自问一下，真的心平如

镜埋头继续工作吗？ CPA考试本身虽只有200多分钟，但前戏

长达1年，对某些人来说甚至是数年，在这么长的时间里，来

自工作、家人、以及学习本身的压力，无形中打乱了你正常

的生活节奏，长期处于紧张状态之中，我有一友人，法律专

业，本来看着他挺机灵，颇有律师的风范，结果考了两年司

法考试，整的人模鬼样的。 希望大家都保持一个轻松愉快的

状态去玩CPA，别玩着玩着玩到医院看小护士MM去了。 圈

套五：谎言重复一千遍就是真理这是传销界的经典格言，也

是欺诈行业中最具杀伤力的圈套。更是我们每个人都一直在

使用的圈套。 “真情告白”就是一个活生生的例子，从海枯

石烂、海誓山盟、刘德华的“爱你一万年”，赵咏华的“和

你一起慢慢变老”，到尔康那段怎样怎样后“才敢与君别”

，还有大话西游周星驰那段“如果一定要加一个期限的话，

⋯⋯”，基本都是不攻自破的圈套。很简单，现在看着这个

帖子的诸位，剩余存活年限的数学期望叶就是55年左右，因

此“爱你一万年”，“下辈子，下辖辈子之类”，自然因超

期而效果灭失；经过55年，海是枯不掉的（了不得海平面下

降多少多少），石头也是烂不掉的。最后那个方案“和你一

起慢慢变老”，看着貌似浪漫指数、保险指数都挺不错。但

请考虑一下三个问题，1，许这么一个长期感情投资的承诺，



你能提供的担保是多少，如果没有，那不就是开空头支票套

取人家姑娘的一番心意嘛。2，即使你拥有足够的物质和意志

担保，你算过“和你一起慢慢变老”这个策略的感情现值吗

。3，选择变老这个策略承担的机会成本，清楚不？ 其他的

诸如“绝对不含防腐剂”、“纯天然酿造”、“专门为你量

身定做”、“无条件退换货”，等等，无不都是这个圈套的

翻版。 有趣的是对于这些圈套，我们却都坚持着“深信不疑

”的政策，呵呵，不过正如财务成本管理中风险和成本的关

系一样，正因为CPA考试充斥各式圈套，才有玩头、才有乐

趣，不是吗？ 以上所有观点，皆是本人或看地摊纯情小说，

或阅财会专著、或观韩日肥皂剧，以及从各色人物口中道听

途说所得，其中错漏、荒谬、激进之处，本人只承担有限责

任，恕不负担无限连带责任。 100Test 下载频道开通，各类考

试题目直接下载。详细请访问 www.100test.com 


