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_8F_E5_85_B8_E6_c70_529462.htm 加盟创业渐渐成为一种潮流

，越来越多的人加入到其中，可以利用已有品牌的品牌、规

范的运营模式、健全的市场机制等一系列有利因素。但是加

盟创业就没有任何缺点吗？优点又具体体现在什么地方？ 一

，加盟创业的优点 1.降低失败风险：加盟可以减少你的失败

风险，并提高创业成功的机会。没有人敢保证加盟必能有百

分之百的成功，但是跟个人创业比起来，还是比较高一点，

因为基本上加盟总部都有一定开店的know-how，它可以把它

这套模式复制给你，只要照着去做，成功的机率自然会高一

点。若你没有选择加盟，除非本身对这个行业已经很熟，否

则你需要的就是慢慢的摸索，而摸索就是尝试，尝试就会有

错误，错误就是成本，所以失败的机率跟加盟的比起来就是

会比较高。 2.拥有品牌的知名度：在选择一个连锁总店后，

就能够自然地挂上它的招牌，而挂了它的招牌后品牌的知名

度自然就会比独立开店较高，知名度越高自然顾客就容易上

门，因为他们对连锁体系的店名已经耳熟能详了。目前各个

品牌的知名度许多都是广告打出来的如果个人开店自然无法

投入那么多的广告，当然知名度就比较差。像麦当劳全省各

地那么多店，到处都看得见，当然知名度自然就会兴起来了

。若再常透过广告促销新商品的话，自然它的生意就会越来

越好。 3.后勤支持辅导及商品开发由总部来负责：由总部提

供后勤与商品给加盟店，而加盟店只要负责店务操作及店面

管理就好了。否则如果是你自己做的话，你又管店面又作营



销、促销、研发和管理制度等等，可能分身乏术而无法做得

那么好。特别是连锁加盟店的商品往往会不断地推陈出新，

且能够掌握市场的第一手的信息。况且许多商品都不是加盟

商自己研发出来，而是外面的供应厂商帮它做出来的。因为

供应厂商也喜欢透过连锁店来推广新商品，因为一次洽谈就

可以推个十百家，如果是单店就要一家一家谈，看要谈多久

？要花多少时间和精力呢？所以通路商当然也喜欢找连锁店

，如此连锁店就自可以掌握新的商品信息了。这中间当然也

包括机器设备了。因为当设备厂商有新的设备开发出来，或

是引进国外新的机器设备时，基于同样的理由，一样会先找

总部。当总部觉得不错时，自然会引进给加盟店，如此加盟

店的竞争力也会比较强。 二，加盟创业的缺点 1.第一个要受

总部的规范：自由度相对于独立开店者较低。要讲连锁就会

要求一致性，就透过控管，让它每一家店看起来都一样，制

式化而且标准化。换句话说加盟主必须按照总部的规划来做

，不能有太多的自主意识，做自己想做的。因为如果每一家

店都有自己的想法，要进不同的商品，做不同的装潢，那到

最后就会乱掉了。 2.必须支付给总部一笔费用：总部它把它

的品牌授权出来，把它的know-how移转出来，又帮加盟店做

很多的后勤支持辅导，那当然你必须付它一笔费用，毕竟天

下没有白吃的午餐，而所付的费用将包括：加盟金、权利金

、保证金⋯⋯等等。 考试＊大编辑整理 100Test 下载频道开通
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