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E4_B8_9AB2B_E9_c40_539975.htm 说到“内容为王”，也许大

家更多地想到电视台、新闻网站的运营，其实行业B2B门户网

站的运营也逃离不了“内容为王”的原则。无论是新开通的

行业网站，还是经营多年的老牌行业网站.无论是从搜索引擎

优化、用户粘性、知识营销，还是从用户需求满足、商业模

式构建等各个方面来讲，内容始终是一切的基础，现简要从

各个方面来详细讲解。 1、内容全导入－新开通网站的第一

步 行业B2B网站的模式主要就是产品供应、招商加盟、项目

外包、在线交易、市场资讯、行业社区等6种模式，而在这几

种模式里，无论行业网站建设的多么好，模式多么先进，用

户还是主要来看内容的，不管是商业信息、行业知识、行业

动态，都是属于内容，没有这些内容，就犹如一个商场建设

的非常漂亮，却没有商品，是没有任何意义的，不会有人来

光顾。 新开通的网站，就象新建设好的商场，我们需要尽可

能多的把信息录入到网站，商机信息、企业黄页、行业知识

、行业动态等每个栏目的信息，至少都录入到10页以上，让

用户看到的网站象开通了很久一样，让用户第一眼就对这个

网站产生信任，从而吸引用户进一步来浏览、注册、发布信

息、最后部分成为收费用户。 2、循序渐进增加内容－运营

时的关键点 无论对访问者、对搜索引擎，都是希望网站能不

断有新内容出现，卖产品，做服务，都是靠回头客的。网站

也是一样，需要靠持续不断的增加网站内容，并且写上当天

时间，吸引用户来持续不断的访问网站，让用户访问你的网



站成为习惯。 对搜索引擎来讲，对一个网站的的评级最重要

的一点就是这个网站是否循序渐进的增加新的内容，搜索引

擎抓取一个网站内容的频率，是随着网站新增加内容频率来

的，而用户搜索时，搜索结果中最要要的一个排序规则，就

是信息的出现时间。一个每天都更新(节假日除外)的网站(原

创内容要占一定的比例)，一定会获得搜索引擎带来的大量新

用户。网站的流量自然会一天比一天的上升，品牌影响力也

会一天比一天的强。 3、增加非商机内容－网站推广的最好

方式 许多行业B2B网站对行业知识、行业动态、行业社区等

非常不重视，基本是处于抛弃的状态，这个对于网站的推广

、用户的粘性、平台品牌知名度及影响力打造、搜索引擎对

网站的评级都会有很大影响，尤其是新开通不久的网站，以

及细分行业B2B网站，没有太多的资金预算去做推广，造成了

流量非常的低，影响力不够，自然没有人肯掏钱给你。 如果

增加了许多原创的行业动态、行业知识，把博客、论坛、资

讯等做好了，虽然这些栏目本身并不能带来许多销售，但是

这是一个相对廉价的，可以源源不断的给你提供新用户的营

销推广方法。因为据统计，在网络上学知识、找资料的人远

远超过找商机的人，也是目前最为成熟的网络应用模式。在

网站推广初期，如果你的平台及模式建立的好，您可以用极

低的成本，把行业知识、社区的内容做好，也可以叫“知识

营销”策略吧。 BAIDU能称雄中文搜索市场，BAIDU音乐、

贴吧、知道、百科做了很大贡献，因为带来了用户，有用户

就有市场，就能建立品牌知名度及影响力。 4、大量原创内

容－网站品牌的最好诠释 无论是买方信息、还是卖方信息，

或者是行业知识、社区交流，无论是用户自己创造的，还是



网站工作人员自己录入的。一个宗旨，必须要保证大量的原

创内容，转摘是必须的，但是原创才是方向。只有这样网站

才会一直以高端的形象面对用户及客户.只有这样，搜索引擎

才会带来大量新用户，用户才会形成习惯，定时来访问网站

。 在平台模式上，要鼓励用户发原创的内容，优先推荐原创

内容。鼓励买家在平台上发布原创商机信息，给予最方便的

信息发布方式。鼓励卖家在平台上不断发布供应信息，力求

让他们以最详细的方式发布，比如：阿里巴巴鼓励供应商发

布信息的广告词：发的越多，“发”的越多，这样买家才愿

意去网站找卖家，比如：大家看看淘宝，就知道其产品内容

之丰富了。在行业知识内容上，不仅要有专门编辑/记者，能

通过采访、写综述等方式，创造原创内容，还要从模式是鼓

励用户发布原创的、精华的内容。坚决不能采用垃圾网站的

做法，采用软件在别的网站去拷贝商机信息、行业知识等。

5、让用户优先看到高质量的内容 做行业B2B门户网站，与

做SNS、聊天工具有一些不同，虽然我们讲阳春白雪、下里

巴人，都要照顾，但是我们始终是面对企业，是具有一定高

度的。有的网站企业商铺，功能很多，也做的很好，但是点

推荐、搜索结果前几页的信息，出现了很多非常不完善的，

甚至就是乱七八糟的商机信息，这就会影响网站的整体的质

量，用户的体验。尤其是买家看到网站的卖家都是些信息不

完善的，对网站及卖家的信任度都会非常低。 网站就是一个

市场，好的、差的信息都有的，做为平台，就有责任将好的

内容“推”给用户看。从商机信息来讲，要推荐信息丰富的

、完善的、热点的卖家信息给买家看.从行业知识信息来讲，

要推荐最精华的、最新的、浏览次数更多的、评论/回复更多



的给用户看。关于整理的方法，做专题是最好的，把具有一

定的关联性的精华商机、行业知识定期整理成专题，让用户

有更多渠道看到精华内容。 同时平台建设也要给予配合，做

更多的内容聚合页面，让一个用户来了网站，能在网站停留

的更久。这方面新浪新闻、QQ迷您面板、淘宝主题商机等做

的很好，值得学习。 6、让内容更值钱－内容决定商业模式

的构建 行业B2B网站现阶段的现状，大部分还是停留在卖信

息、做广告推广的阶段，这必然决定了内容在其模式中起决

定性作用。如果是做商机信息为主的行业B2B网站，求购信息

、买家信息就只能让收费会员才能看，网站平均每天能有多

少有价值的买家信息，决定了网站是否有人愿意付费.收费的

卖家信息是否完善、丰富、靠前，是否比未收费的要更吸引

买家，获得更多询盘，是决定平台是否有更多买家，卖家是

否愿意掏钱给你的关键点。 如果是纯粹卖行业市场分析报告

的网站，内容就更重要了。丰富、翔实、具有商业价值的内

容提供给交费的用户，而未交费的只能看选读、一部分基础

的信息。这个时候内容的好坏，直接决定网站的发展。 关于

行业B2B网站的内容，也许大家都懂，但是真正去运营起来，

许多细节、方向性的就不是所有网站的管理层人都能理解的

。其中涉及到综合的、跨领域的东西很多，比如：网站技术

、推广、商业模式构建、销售、新闻、服务等各个方面都要

考虑，有时两个网站表面看起来都是差不多的，但是用户使

用久了就能明显感觉出来的。F8F8" 100Test 下载频道开通，
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