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5_AD_90_E5_95_86_E5_c40_540487.htm 在电子商务迅猛发展

的这个时代，绝大多数的农业企业都想在网络上开展营销业

务。不过，很多企业不仅因为技术实现、网络营销管理等问

题犯难，更因为跟本找不到与竞争对手产品和服务的差别。

譬如说苗木，江苏的和山东的比起来，业务模式、产品和服

务几乎一模一样，规模都差不多，就连这些企业老板的思维

模式都没有太大区别，而且模仿性特别强。想要鹤立鸡群，

不是那么简单。 不管网络营销还是电子商务，重要的都是如

何寻找卖点。如何寻找卖点？想要制造些新闻来广而告知一

下，真挖掘不出新卖点，那怎么办？ 想在网络营销中突出你

的企业，想要在电子商务中寻找卖点，仔细思考一下几个问

题，总能发现你所需要的： 1.突出功能性卖点 所谓功能性卖

点，就是你的产品和服务有什么样的作用？能为客户做什么

？解决什么问题和困难？譬如说安利的蛋白粉，卖点就是吸

收率高。 2.突出技术性卖点 老百姓是最实在的，一点技术含

量都没有的东西是卖不上好价钱的。/百考试题/收集/而且高

新技术意味着高度品质和体验度。譬如组培脱毒技术的应用

，可以很好的控制姜瘟的发病，不光提高生姜品质，而且省

工省时。 3.突出概念性卖点 新的概念往往是和新技术、高品

质相伴而生的，同时也给人一种可信赖、新鲜的感觉。比如

现在炒作很火爆的有机农产品，其实和我们使用化肥农药之

前的原始农业没有太大区别，只不过在生产上更注重生物应

用和品质产量而已。整个中国上溯一百年之前，都是吃的有



机食品。 4.突出公益性卖点 网络营销中公益性卖点，就是要

求企业要有社会意识和责任感，投身公益活动的同时把企业

或企业的产品与公益活动宣传有机地结合起来，就能起到事

半功倍的效果，例如：“每喝一瓶农夫山泉，就可以为奥运

捐出一份钱”。 只要把这四点做足了，相信你的企业在做电

子商务的时候就不愁找不到自己的卖点了。如果能够依据这

些卖点再来进行下一步的网络整合营销推广，就会让你的企
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