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E5_94_AE_E5_95_86_E5_c42_544769.htm 零售商品销售过程是

商品资金转化为货币资金的过程，只有实现商品销售，商品

价值才能真正得以实现。 零售商品销售的对象是广大消费者

。其销售方式是以门市销售为主，一般为现款交易，具体有

两种方式： （一）直接收款销售方式 直接收款销售是指由营

业员直接付货收款的销售方式，即一手钱、一手货。这种销

售方式，消费者可在同一地点选购商品、付款和取货，手续

简便，交易时间短，服务效率高。但由于营业员既发货又收

款，容易发生差错。一般适宜用于品种简单，价格划一，成

包成件的，如大量的日用商品销售。 （二）集中收款销售方

式 集中收款销售方式是在消费者选好商品后，由营业员填制

销货凭证，收银员集中收款，营业员再按收款凭证发货的销

售方式。采用这种销售方式，营业员负责发货，收银员负责

收款，钱货分开，责任明确，不易发生差错；但由于开票、

交款、取货分处两地，顾客往返比较麻烦，且影响商品销售

速度。 以上两种方式，企业可根据具体条件，从有利于企业

内部管理、方便顾客、提高工作效率出发选用。如超级市场

销售的商品，出门时由收款员用收银机集中收款，手续简便

，工作效率高。 不论采用什么销售方式，都必须加强销货款

的管理制度。企业每日销货收入数，必须当天送交财会部门

或直接送存银行，销售额大、收入款多的企业，可分次送存

银行。每日营业终了，由实物负责人或收银员根据本人销货

款收入，填制“内部交款单”和“商品进销存报告表”，连



同当天“商品验收单”和其他有关凭证，一并交财会部门作

为记账依据。 财会部门在收到实物负责人“内部交款单”和

“商品进销存报告表”后，根据有关凭证进行审核，并据以

编制记账凭证。 100Test 下载频道开通，各类考试题目直接下

载。详细请访问 www.100test.com 


