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https://www.100test.com/kao_ti2020/550/2021_2022__E5_BF_AB_

E9_80_9F_E6_8E_A8_E5_c40_550467.htm 网站推广的方法有很

多，搜索一下，你可以看到很多的方法，无论是理论还是实

战，无论是黄猫还是黑猫，其目的只有一个，把优秀的产品

及服务告诉更多的人，让他们了解您、认可您，并从中找到

目标用户，培养成忠实用户，建立品牌，形成影响力。 下面

结合我操作过的多个案例，和大家探讨一下新开通的行业B2B

网站推广的几个基本要点，说的不对的地方，欢迎大家批评

指正： 1、知己知彼，百战不殆 了解网站所面临的对手，一

个新开通的行业B2B网站一般分三种情况： A、网站具有很强

的对手，考|试/大但产品及服务已实现了差异化； B、网站没

有强有力的对手，平台及服务可以很容易超越对手； C、网

站具有很强的对手，平台及服务模式和对手没有太大区别； 

比如：你的行业B2B网站处于A状态，那么在后面的推广中你

就去找他们没有精力顾及或忽略了的市场；如果处于B状态，

就可用优秀的平台为出发点快速拉到用户。总之，无论你处

于什么样的状态，你都必须要了解你的对手，从而采取有针

对性的推广措施。 2、放大网站优点，隐藏网站缺点 任何一

个新开通的行业B2B网站，和已经开通一段时间的比起来，都

有很多很多的缺点。比如：注册用户太少、访问量太少、内

容太少、新来的用户很难去参与或成为回头客等等。而我们

一段时间内所能做的就是要最大限度的放大优点，加入收藏

尽力隐藏其中的缺点。比如：刚开通时利用一定的方法快速

录入大量的内容，不要每个地方都放上信息更新时间，每天



模拟正常用户录入大量的信息等。总之，尽最大的努力让一

个新来的用户有留下来的理由。 3、分析目标客户，并寻找

到他们 任何一个网站，都有它的目标用户，我们必须要分析

用户的特点，比如：按年龄划分、按职位划分、按高低端用

户划分、按用户喜好划分、按不同需求划分等。同时想办法

寻找他们经常去的地方，比如：邮箱、搜索引擎、同行网站

、及时通讯、行业社区等等，考|试/大只有我们想办法找到了

目标用户，才能对目标用户采取有效的推广方法。 4、大力

借助各种营销推广工具 我们必须要明白，无论是收费的推广

，还是免费的推广，都必须要快速有效的达到推广的效果。

而工具是帮助达到这个目的的最好方法之一，比如：大量群

发有价值的邮件、疯狂打电话营销推广、让搜索引擎对网站

友好、控制行业绝大部分QQ群用户、与网上网下相关媒体合

作推广等，还有许多其它营销推广工具在这里不再详细介绍

。 5、创新你的推广方法 当我们分析了网站平台，隐藏了网

站缺点，寻找到了目标用户的所在，并采用了多种网络营销

推广工具，接下来就需要怎样更好的使用这些营销推广工具

，创新推广方法。比如：我们都知道要群发邮件，但是怎么

发，发什么内容，是需要创新的；控制行业里绝大部分的QQ

群用户，也是需要创新的。创新往往是在其它传统的模式上

做一点点改动，考|试/大当你创新了推广方法，你就会发现，

效果会完全不一样，大家都喜欢新事物嘛。 6、理论和实战

的推广方法并用 市场上有各种营销推广的书籍，也许是因为

它要面对所有读者，也许可能是高雅的，是对我们做理论指

导的，所以有时候按照书上讲的各种正规推广方法， 设为首

页 是可以达到推广目的的，但是往往很难达到快速推广目的



，因为书本往往是各种实战的总结和提升。 在推广实战中，

我们必须要相信理论，因为她是对我们实战推广的指导；但

我们也要在实践的基础上不断去总结出一些快速的、不那么

正规的方法。比如：在一定条件下做SEO、到对手那去拉用

户、打击竞争对手、将对手网站的精华信息都抓过来等各种

非常规方法，往往很有效果。 最后补充一点，在推广的时候

，大家往往忽略了产品及服务和营销手段是相辅相成的，只

有二者相辅相成才能使网站健康长远的发展下去。所以行

业B2B网站前期策划和开通后的推广是密不可分的。F8F8"
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